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INTRODUCCION:

Hoy en dia las empresas se apoyan en los sistemas de informacion para la
realizacién de procesos administrativos, ya sea en el entorno que se esté, dichos
sistemas ayudan a simplificar cargas de trabajo muy tediosas para obtener
informacién precisa y confiable, representando asi datos explicitos para poder
tomar buenas decisiones ; muchas empresas tienen que trabajar con un sinfin de
documentacién y archivos que se hace muy dificil obtener la datos o cierta
informacién al instante, al tener que buscarlos en folders y/o archiveros,
retrasando asi ciertos procesos donde esa informacion se requiere, es ahi donde
los sistemas de informacion han ayudado a reducir en gran medida la utilizacién
de papel, folders etc. Como también obtener una informacion de manera

ordenada.

El inventario (entradas, salidas, existencias, faltantes) que las empresas realizan,
es para llevar un control de sus productos, ya que muchas realizan inventarios y
registros en papel, tarjetas hojas de calculo etc. Esto representa un problema al no
contar con reportes que reflejen con exactitud los movimientos de los bienes
comerciales con los que posee cada empresa, como también genera pérdida de
tiempo al momento de solicitar pedidos, suministrar productos y venderlos sin

saber con qué se cuenta en realidad.

Ya que con el desarrollo de un sistema de informacion a la medida se pretende
resolver todos y cada uno de los problemas que se presenten optimizando los

procesos de empresas, bajo un esquema computacional.



CAPITULO I:
PROTOCOLO DE INVESTIGACION

1.1 JUSTIFICACION:

El almacén de la empresa TecVet (“Tecnologia Veterinaria®) y ComerVet
(“Comercializadora Veterinaria”) lleva su informacién y representacién de datos de
manera manual (“Tarjetas de almacén, archivos realizados e impresos en Excel’)
en lo que se refiere al inventario de los productos que maneja, como también en
las entradas y salidas de los mismos, en cuanto a los reportes de caducidades y
existencias, se refiere; por consecuencia, existe un retraso de tiempo en el llenado
de dichos formatos, como también en la blusqueda de informacién que se
encuentra guardada, descrita y almacenada en folders, archivos digitales, tarjetas
de almacén etc. Esto hace que el proceso de inventario ademas de tedioso sea
laborioso y poco confiable ya que en varias ocasiones han tenido que desechar
medicamento por vencimiento de caducidad, esto denota claramente que no hay

una representacién clara de la informacién.

Es por ello que se desarrollara un “Sistema de Informacién” para agilizar los
procesos manuales que se realizan en el departamento de almacén, para brindar
mayor eficiencia en la representacion de los datos, en cuanto a informacion se
refiere, poder obtenerlos en tiempo y forma para la toma de decisiones, como
también reducir la utilizacion de papales, tarjetas de almacén, folders y carpetas;
donde esa informacion puede que no esté del todo segura en un momento dado,
generar estadisticas que se representen de manera visual a partir de los datos

procesados por el Sistema de Informacién.

La importancia de tener un sistema de informacion es agilizar y acortar los
procesos en menos pasos. Ya que esto es sin duda es un punto de gran

importancia hoy en dia para muchas empresas.



1.2 OBJETIVO GENERAL:

Disminuir los pasos y tiempos de las actividades realizadas en el area de almaceén,
administrando inventarios bajo un seguimiento adecuado, al agilizar informacién
sistematizada que las empresas TecVet y ComerVet necesitan para ejecutar
reportes, consultas, busquedas, archivos y capturas de manera oportuna. Ya que
el procesamiento de datos con un sistema de informacion; logra que haya un
mejor control de entradas y salidas, tanto la verificacion de productos que estas

manejen en cuanto a (caducidad y lotes) se refiere.

Al contar con una base de datos se animara el tiempo de espera para saber
informacién precisa como especffica, ya que el uso de documentacién impresa

hace que el proceso se alargue; generando un retraso de lo requerido.

El desarrollo del sistema de informacion se logra con cada uno de los objetivos

especificos.



1.2.1 OBJETIVOS ESPECIFICOS:

Realizar andlisis de requisitos de usuario para la realizacién del modulo en
el sistema.

Elaborar el disefio de la base datos con la cual trabaja el area de almacén.
Elaborar documentacién del médulo en el sistema (diagramas).

Eficientar el proceso de inventario de los productos que manejan
(laboratorios, vendedores, almacén general).

Aminorar en gran medida el uso y gasto en papel.

Generar reportes que representen informacion detallada.

Elaborar documentacién para el sistema de Informacion.

Implementar indicadores (semaforos) para conocer fecha limite de
comercializacion optima.

Realizar Traspasos de productos a los almacenes de los vendedores de
manera sistematizada.

Elaborar lista de precios para cada producto teniendo este la flexibilidad de
configuracion de 3 o mas rubros (Bonificacion, Precio minimo, Precio lista)
etc.

Segmentar el registro de clientes tanto personas como empresas por
separado.

Configurar folios y series como los almacenes que los empleados ocupan.
Almacenar pedidos y ventas de mostrador que los empleados realizan.
Generar devoluciones sobre ventas de los productos que hayan salido del

almacén.



1.3 HIPOTESIS:

El sistema de informacién ayuda a las empresas TecVet y ComerVet a llevar un
control de las entradas y salidas de los productos que se comercializan; de esta

manera se reflejan inventarios congruentes y actualizados.

Reducir el tiempo de busqueda de informacion, como también la proyeccién de la

misma para tomar decisiones en lo que a reportes se refiere.

Se exhiben las caducidades de los productos en indicadores (“semaforos”) que
proporcionaran el tiempo limite para su comercializacién, evitando asi venderlo a
un costo bajo; por consecuencia esto evitara el rezago y/o desecho de cualquier

producto proximo a caducar.

Se monitorean los productos que salen de almacén, ya que estos se les asigna a
los empleados (vendedores), esto para saber en un momento dado con que
cuentan, para que no queden varados y/o transferirselos a otros empleados para

poder desplazarlos.

Se reduce el gasto de papel, ya que el sistema cuenta con facil acceso a consultas
y basquedas como también reportes que permiten la impresion de los mismos, Si

es que la alta gerencia y empleados lo requieren.

Los clientes estdn segmentados por personas y empresas (personas fisicas y
personas morales) para una mejor busqueda y control de los datos que nos

proporcionan.



CAPITULO II:
2. MARCO TEORICO METODOLOGICO:

2.1 QUE ES UN INVENTARIO:

Segun el diccionario de la real academia de la lengua espafiola nos dice que: “Es
el asiento de los bienes y demas cosas pertenecientes a una persona o

comunidad, hecho con orden y precision”

Con mas claridad, es una lista ordenada de los bienes y demas cosas que
pertenecen a una persona, una empresa 0 a una asociacion. Estos bienes pueden

ser (productos, alimentos, muebles, equipo de reparto, etc.).

2.1.2 TIPOS DE INVENTARIOS:

1. Inventario Perpetuo.

Es el que se lleva en continuo acuerdo con las existencias en el almacén, por
medio de un registro detallado que puede servir también como mayor auxiliar,
donde se llevan los importes en unidades monetarias y las cantidades fisicas. A
intervalos cortos, se toma el inventario de las diferentes secciones del almacén y
se ajustan las cantidades o los importes o ambos, cuando es necesario, de
acuerdo con la cuenta fisica. Los registros perpetuos son Utiles para preparar los

estados financieros mensuales, trimestral o provisionalmente. El sistema perpetuo



ofrece un alto grado de control, porque los registros de inventario estan siempre

actualizados.

2. Inventario Intermitente.

Es un inventario que se efectla varias veces al afio. Se recurre al, por razones
diversas, no se puede introducir en la contabilidad del inventario contable

permanente, al que se trata de suplir en parte.

3. Inventario Final.

Es aquel que realiza el comerciante al cierre del ejercicio economico,
generalmente al finalizar un periodo, y sirve para determinar una nueva situacion
patrimonial en ese sentido, después de efectuadas todas las operaciones

mercantiles de dicho periodo.

4. Inventario Inicial.

Corresponde al que se realiza al dar comienzos a las operaciones.

5. Inventario Fisico.

Es el inventario real. Es contar, pesar o medir y anotar todas y cada una de las
diferentes clases de bienes (mercancias), que se hallen en existencia en la fecha
del inventario, y evaluar cada una de dichas partidas. Se realiza como una lista
detallada y valorada de las existencias.

6. Inventario determinado por observacién y comprobado con una lista

de conteo.

Calculo del inventario realizado mediante un listado del stock realmente poseido.
La realizacion de este inventario tiene como finalidad, convencer a los auditores
de que los registros del inventario representan fielmente el valor del activo
principal. La preparacion de la realizacion del inventario fisico consta de cuatro
fases: Manejo de inventarios (preparativos), Identificacién, Instruccion vy

Adiestramiento.



7. Inventario en Transito.

Se utilizan con el fin de sostener las operaciones para abastecer los conductos
gue ligan a la compafiia con sus proveedores y sus clientes, respectivamente.
Existen porque el material debe moverse de un lugar a otro. Mientras el inventario
se encuentra en camino, no puede tener una funcion util para las plantas o los

clientes, existe exclusivamente por el tiempo de transporte.

8. Inventario de Materia Prima.

Representan existencias de los insumos basicos de materiales que abran de

incorporarse al proceso de fabricacion de una compafiia.

9. Inventario en Proceso.

Son existencias que se tienen a medida que se aflade mano de obra, otros
materiales y demas costos indirectos a la materia prima bruta, la que llegara a
conformar ya sea un sub-ensamble o componente de un producto terminado;

mientras no concluya su proceso de fabricacion, ha de ser inventario en proceso.

10.Inventario en Consignacion.

Es aquella mercaderia que se entrega para ser vendida pero él titulo de propiedad
lo conserva el vendedor.

11.Inventario Minimo

Es la cantidad minima de inventario a ser mantenidas en el almacén.
12.Inventario Disponible.

Es aquel que se encuentra disponible para la produccion o venta.
13.Inventario en Linea.

Es aquel inventario que aguarda a ser procesado en la linea de produccion.



14.Inventario Agregado.

Se aplica cuando al administrar las existencias de un Unico articulo representa un
alto costo, para minimizar el impacto del costo en la administracion del inventario,
los articulos se agrupan ya sea en familias u otro tipo de clasificacion de

materiales de acuerdo a su importancia econémica, etc.

15.Inventario de Prevision.

Se tienen con el fin de cubrir una necesidad futura perfectamente definida. Se
diferencia con el respecto a los de seguridad, en que los de previsién se tienen a
la luz de una necesidad que se conoce con certeza razonable y por lo tanto,

involucra un menor riesgo.

16.Inventario de Mercaderias.

Lo constituyen todos aquellos bienes que le pertenecen a la empresa bien sea
comercial o mercantil, los cuales los compran para luego venderlos sin ser
modificados. En esta Cuenta se mostraran todas las mercancias disponibles para

la Venta.

17.Inventario de Fluctuacion.

Estos se llevan porque la cantidad y el ritmo de las ventas y de produccién no
pueden decidirse con exactitud. Estas fluctuaciones en la demanda y la oferta
pueden compensarse con los stocks de reserva o de seguridad. Estos inventarios
existen en centros de trabajo cuando el flujo de trabajo no puede equilibrarse
completamente. Estos inventarios pueden incluirse en un plan de producciéon de
manera que los niveles de produccién no tengan que cambiar para enfrentar las

variaciones aleatorias de la demanda.
18.Inventario de Anticipacion.

Son los que se establecen con anticipacion a los periodos de mayor demanda, a
programas de promocion comercial o aun periodo de cierre de planta.

Basicamente los inventarios de anticipacion almacenan horas-trabajo y horas-



maquina para futuras necesidades y limitan los cambios en las tasas de

produccion.

19.Inventario de Lote o de tamafio de lote.

Estos son inventarios que se piden en tamafio de lote porque es mas econémico
hacerlo asi que pedirlo cuando sea necesario satisfacer la demanda. Por ejemplo,
puede ser mas econdmico llevar cierta cantidad de inventario que pedir o producir
en grandes lotes para reducir costos de alistamiento o pedido o para obtener
descuentos en los articulos adquiridos.

20.Inventarios Estacionales.

Los inventarios utilizados con este fin se disefian para cumplir mas
econdmicamente la demanda estacional variando los niveles de produccion para
satisfacer fluctuaciones en la demanda. Estos inventarios se utilizan para suavizar
el nivel de produccion de las operaciones, para que los trabajadores no tengan

gue contratarse o despedirse frecuentemente.

21.Inventario Intermitente.

Es un inventario realizado con cierto tiempo y no de una sola vez al final del

periodo contable.

22.Inventario Permanente.

Método seguido en el funcionamiento de algunas cuentas, en general
representativas de existencias, cuyo saldo ha de coincidir en cualquier momento

con el valor de los stocks.

23.Inventario Ciclico.

Son inventarios que se requieren para apoyar la decisiéon de operar segun
tamafos de lotes. Esto se presenta cuando en lugar de comprar, producir o

transportar inventarios de una unidad a la vez, se puede decidir trabajar por lotes,

10



de esta manera, los inventarios tienden a acumularse en diferentes lugares dentro

del sistema.

2.1.3 IMPORTANCIA DE LOS INVENTARIOS:

El inventario significa para Tec-Vet y Comer-Vet una inversion en forma de
productos médicos veterinarios, es por esta razon que es de suma importancia el
manejo y control del inventario ya que le permite a la empresa cumplir en tiempo y

forma la demanda de sus clientes.

Este inventario bien administrado significa para las empresa en cuestion que su

inversion genere utilidades en menor tiempo.

Instalar un Sistema de Informacion en Tec-Vet y Comer-Vet significa que
obtendran de forma muy precisa cuando entra el producto a su almacén, tiempo
exacto que estuvo almacenado y la fecha en que sali6 el producto y a que cliente

se le vendi6.

Como ya se ha mencionado en la actualidad este control lo llevan de manera
manual, por lo tanto los errores, retrasos, el solicitar producto cuando audn tienen
en existencia 0 peor aun que se agote un producto y no se den cuenta hasta que

un cliente lo solicita, son muy frecuentes.

La importancia de llevar el inventario de la manera mas Optima, representa para
las empresas llegar al punto de equilibrio, esto es comprar los medicamentos en
cantidades exactas segun lo vaya arrojando el sistema, desplazar el producto
correctamente segun la fecha de caducidad, se podra llevar una bitacora exacta a

diario de las entradas y salidas de cada uno de los productos.

De esta manera podran brindar calidad en el servicio a sus clientes y su capital lo

invertiran de forma mas certera tendra méas posibilidades de generar mejores

11



rendimientos sobre su inversién, ya que el riesgo de que un producto de les quede

disminuye considerablemente.

Es definitivo que para lograr el control del inventario en tiempo y forma se tendra

que disefar e instalar el Sistema de Informacién.

2.1.4 TEORIADE LOS SEMAFOROS:

El semaforo tiene como finalidad lograr el control sobre diversas situaciones, es
una herramienta que utiliza los colores VERDE, AMARILLO Y ROJO o BLANCO,
AMARILLO Y ROJO que son colores universales, estos nos indicaran el estatus
gue mantiene una situacidén, ya que este nos mostrara el tiempo correcto para
realizar las actividades.

El disefio de tiempos del seméforo, en su nivel mas simple, involucra el encontrar
la duracion apropiada de toda la variedad de indicaciones del semaforo. El
proceso de disefio incluye la reunion de los resultados de todos los célculos

independientes.

Desde este punto de vista los semaforos en TecVet y ComerVet son tomados en
cuenta para el desarrollo del sistema de informacion, el resultado que dara o se
podra apreciar en el tiempo son los productos existentes, agotados y préximos a

agotarse; esto representa una mayor vision para la pronta comercializacion y

12



proximos pedidos a realizar. Se tomara en cuenta el color ROJO para aquellos
productos que se encuentran agotados, el color AMARILLO para aquellos
productos préximos a agotarse y los que permanezcan en blanco tienen un

estatus de suficiente existencia.

2.1.5 METODO PEPS.

Por el tipo de producto que se maneja en estas dos empresas, que son los
medicamentos veterinarios los cuales cuentan con una fecha de caducidad la cual
es muy importante para el consumo de los productos que comercializan para Tec-
Vet y Comer-Vet es indispensable contar con el método PEPS (“‘Primeras

Entradas — Primeras Salidas”).

Es por eso que el Sistema de Informacién que se desarrollara para dichas
empresas contara con la posibilidad de registrar en una base de datos la tarjeta de
almacén con la entrada (adquisicion) de los productos, el costo de estos y la fecha
de salida (venta) asi se ird registrando la cantidad de producto que hay en
almacén, con la finalidad que al realizarse una venta, y que el sistema en
automatico indicara de que lote se tiene que surtir el pedido sin importar que en
una fecha posterior haya llegado al almacén el mismo producto, el sistema
siempre arrojara surtir el pedido de la caducidad mas proxima y del lote mas

antiguo.

Utilizando este método en el Sistema de informacion, se garantiza a las empresas
que en caso de que un producto se quedara en almacén al llegar su fecha de
caducidad sera Unicamente por que no se realizaron las ventas necesarias para

desplazarlo, jamas por falta de control en las entradas y salidas de los productos.
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2.2 QUE ES UN SISTEMADE INFORMACION:

Es un conjunto de elementos que interactian entre si orientados al tratamiento y
administracion de datos e informacién, organizados vy listos para su uso posterior,

generados para cubrir una necesidad u objetivo.

Proveedores ENTORNO Clientes

L 3 -
bl F
LY &

o ORGANIZACION L
I

SISTEMA DE INFORMACION

Retroalimentacidn

A ‘:- "
. &
s I LY
- - "
Agencias Competidores Accionistas

reguladoras

2.2.1 TIPOS DE SISTEMAS DE INFORMACION:

La primera clasificacion se basa en la jerarquia de una organizaciéon y se llamo el
modelo de la pirdmide.4 Segun la funcién a la que vayan destinados o el tipo de

usuario final del mismo, 5 los Sl pueden clasificarse en:

Sistema de procesamiento de transacciones (TPS).

Gestiona la informacidn referente a las transacciones producidas en una empresa

u organizacién, también se le conoce como Sistema de Informacion operativa.
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Sistemas de informacion gerencial (MIS).

Orientados a solucionar problemas empresariales en general.

Sistemas de soporte adecisiones (DSS).

Herramienta para realizar el analisis de las diferentes variables de negocio con la

finalidad de apoyar el proceso de toma de decisiones.

Sistemas de informacion ejecutiva (EIS).

Herramienta orientada a usuarios de nivel gerencial, que permite monitorizar el
estado de las variables de un area o unidad de la empresa a partir de informacién
interna y externa a la misma. Es en este nivel cuando los sistemas de informacién

manejan informacion estratégica para las empresas.

Estos sistemas de informacién no surgieron simultineamente en el mercado; los
primeros en aparecer fueron los TPS, en la década de los 60, sin embargo, con el
tiempo, otros sistemas de informacion comenzaron a evolucionar. Los primeros
proporcionan informaciéon a los siguientes a medida que aumenta la escala

organizacional

Sistemas de automatizacion de oficinas (OAS).

Aplicaciones destinadas a ayudar al trabajo diario del administrativo de una

empresa u organizacion.

Sistema Planificacién de Recursos (ERP).

Integran la informacién y los procesos de una organizacion en un solo sistema.
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Sistema experto (SE).

Emulan el comportamiento de un experto en un dominio concreto.

Los Ultimos fueron los SE, que alcanzaron su auge en los 90 (aunque estos
altimos tuvieron una timida aparicién en los 70 que no cuajo, ya que la tecnologia

no estaba suficientemente desarrollada).

2.2.2 CICLODE VIDA DEL SOFTWARE:

Existen pautas béasicas para el desarrollo a la medida de un sistema de

informacion para una organizacion.

PLANIFICACION INGENIERIA
« Analisis

COMUNICACION Disefio

CONEL '

CLIENTE AR
« Formulacion ‘ 35

CONSTRUCCION
« Implementacion
« Pruebas
Incrementos DESPLIEGUE
« Evaluacion

Ciclo de vida en espiral

e Conocimiento de la Organizacion:

Analizar y conocer todos los sistemas que forman parte de la organizacion, asi

como los futuros usuarios del Sl En las empresas (fin de lucro presente), se
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analiza el proceso de negocio y los procesos transaccionales a los que dara

soporte el Sl.
¢ |dentificacion de problemas y oportunidades:

El segundo paso es relevar las situaciones que tiene la organizacion y de las
cuales se puede sacar una ventaja competitiva (Por ejemplo: una empresa con un
personal capacitado en manejo informatico reduce el costo de capacitacion de los
usuarios), asi como las situaciones desventajosas o limitaciones que hay que
sortear 0 que tomar en cuenta (Por ejemplo: el edificio de una empresa que cuenta

con un espacio muy reducido y no permitird instalar mas de dos computadoras).
e Determinar las necesidades:

Este proceso también se denomina elicitacion de requerimientos. En el mismo, se
procede identificar a través de algun método de recoleccion de informacion (el que

mMAas se ajuste a cada caso) la informacion relevante para el Sl que se propondra.

Diagnostico. En este paso se elabora un informe resaltando los aspectos positivos
y negativos de la organizacion. Este informe formara parte de la propuesta del SI

y, también, sera tomado en cuenta a la hora del disefio.
e Propuesta:

Contando ya con toda la informacién necesaria acerca de la organizacion, es
posible elaborar una propuesta formal dirigida hacia la organizacion donde se
detalle: el presupuesto, la relacion costo-beneficio y la presentacion del proyecto

de desarrollo del SI.
e Diseno del sistema;

Una vez aprobado el proyecto, se comienza con la elaboracion del disefio l6gico
del SI; la misma incluye: el disefio del flujo de la informacién dentro del sistema,
los procesos que se realizaran dentro del sistema, el diccionario de datos, los
reportes de salida, etc. En este paso es importante seleccionar la plataforma

donde se apoyara el Sly el lenguaje de programacion a utilizar.

17



e Codificacion:

Con el algoritmo ya disefiado, se procede a su reescritura en un lenguaje de
programacion establecido (programacion) en la etapa anterior, es decir, en

codigos que la maquina pueda interpretar y ejecutar.
e Implementacion:

Este paso consta de todas las actividades requeridas para la instalacion de los
equipos informaticos, redes y la instalacion de la aplicacion(programa) generada

en la etapa de Codificacion.
e Mantenimiento:

Proceso de retroalimentacion, a través del cual se puede solicitar la correccion, el
mejoramiento o la adaptacién del Sl ya creado a otro entorno de trabajo o

plataforma. Este paso incluye el soporte técnico acordado anteriormente.

2.2.3UMLY SUS BENEFICIOS:

El analisis del sistema se llevara a cabo bajo el Lenguaje Unificado de Modelado
mejor conocido como (UML), es un modelado de sistemas de software mas
utiizado en la actualidad. Es un lenguaje grafico para visualizar, especificar,
construir y documentar un sistema. UML ofrece un estandar para describir un
"plano” del sistema (modelo), incluyendo aspectos conceptuales tales como

procesos de negocio y funciones del sistema.

Es una herramienta mas emocionante en el mundo actual del desarrollo de
sistemas. Esto se debe a que permite a los creadores de sistemas generar
disefios que capturen sus ideas en una forma convencional y facil de comunicarlas

a otras personas.

La comunicacion de la idea es de suma importancia. Antes de advenimiento del

UML, el desarrollo de sistemas era, con frecuencia, una propuesta al azar. Los

18



analistas de sistemas intentaban evaluar los requerimientos de sus clientes,
generar un analisis de requerimientos en algun tipo de notacion que ellos mismos
comprendieran (aunque el cliente no lo comprendiera), de tal analisis a uno o
varios programadores y esperar que el producto final cumpliese con lo que el

cliente deseaba.

Dado que el desarrollo de sistemas es una actividad humana, hay muchas
posibilidades de cometer errores en cualquier etapa del proceso, por ejemplo, el
analista pudo haber malentendido al cliente, es decir, probablemente produjo un
documento que el cliente no pudo comprender. Tal vez ese documento tampoco
fue comprendido por los programadores quienes, por ende, pudieron generar un
programa dificil de utilizar y no generar una solucion al problema original del

cliente.

UNIFIED
MODELING
LANGUAGE

2.2.4 POR QUE ES NECESARIO UML:

Hoy en dia es necesario contar con un plan bien analizado. Un cliente tiene que
comprender que es lo que hara un desarrollador, ademas tiene que ser capaz de
sefalar cambios si no se han captado claramente sus necesidades (o si cambia de
opinion durante el proceso). A su vez el desarrollo es un esfuerzo orientado

equipos.
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La clave estd en organizar el proceso de disefio de tal forma que los analistas,
clientes, desarrolladores y otras personas involucradas en el desarrollo del

sistema lo comprendan y convengan con él. El UML proporciona tal organizacion.

Un arquitecto no poda crear una compleja estructura como lo es un edificio de
oficinas sin crear primero un anteproyecto detallado; asimismo usted tampoco
podria generar un complejo sistema de oficinas sin crear un plan de disefio
detallado. La idea es asi como el arquitecto le muestra un anteproyecto a la
persona que lo contrato, usted debera mostrarle su plan de disefio al cliente. Tal
plan de disefio debe ser el resultado de un cuidadoso andlisis de las necesidades
del cliente.

2.2.5 DIAGRAMAS DE CASO DE USO:

Un caso de uso es una descripcion de los pasos o las actividades que deberan
realizarse para llevar a cabo algin proceso. Los personajes o entidades que
participardn en un caso de uso se denominan actores. En el contexto de ingenieria
del software, un caso de uso es una secuencia de interacciones que se
desarrollaran entre un sistema y sus actores en respuesta a un evento que inicia
un actor principal sobre el propio sistema. Los diagramas de casos de uso sirven
para especificar la comunicacion y el comportamiento de un sistema mediante su

interaccion con los usuarios y/u otros sistemas.

20



2.2.6 MODELO DEBASE DE DATOS RELACIONAL

Es un modelo de datos basado en la légica de predicados y en la teoria de
conjuntos. Es el modelo méas utilizado en la actualidad para modelar problemas

reales y administrar datos dinamicamente.

Una base de datos relacional es un conjunto de una 0 mas tablas estructuradas en
registros (lineas) y campos (columnas), que se vinculan entre si por un campo en
comun, en ambos casos posee las mismas caracteristicas como por ejemplo el
nombre de campo, tipo y longitud; a este campo generalmente se le denomina ID,
identificador o clave. A esta manera de construir bases de datos se le denomina
modelo relacional.
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2.2.7 PROGRAMACION ORIENTADA A OBJETOS (POO):

La programacion orientada a objetos es la técnica mas utilizada a nivel mundial

para desarrollar software robusto y reutilizable.

Objeto

(o

Funcion miembro
(método)

Funcion miembro
(método)

Objeto

D

Funcion miembro
(método)

Funcion miembro
(método)

Funcion miembro
(método)

Funcion miembro
(método)

En ocasiones dividimos a los objetos en dos categorias: animados e inanimados.
Los animados estan vivios en cierto sentido; se mueve a su alrededor y hacen
cosas. Los objetos tienen cosas en comun. Todos tienen atributos (por eejmplo:
tamafio, forma, color y peso) y todos exhiben comportamientos (es decir, una
pelota rueda, rebota, se infla y se desinfla; un bebe llora, duerme, gatea, camina y
parpadea. Modela el software en términos similares a los que utilizan las personas

para modelar los objetos del mundo real.
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A grosso modo y para no complicar la definicion podriamos decir que es una forma
de programar en la que diferentes bloques de cdodigo relacionados con un tema

especifico (pensemos en un Automdvil) se asocian y se diferencian de otros.

Los objetos, fisicamente se almacenan en un archivo de clase, y cuando
necesitemos recurrir a ellos los llamaremos y accederemos a sus propiedades,

métodos (funciones) y eventos.

2.2.8 C#:

Este es un lenguaje orientado a objetos y contiene una poderosa biblioteca de
clases, que consta de componentes pre-construido que permiten a los

programadores desarrollar aplicaciones con rapidez.

Es un lenguaje de programacién visual, controlado por eventos, en el cual se
crean programas mediante el uso de (IDE) Entorno de Desarrollo Integrado.
Con IDE, un programador puede crear, ejecutar, probar y depurar programasen
C# de manera conveniente, con lo cual se reduce el tiempo requerido para
producir un programa funcional en una fraccion del tiempo que se llevaria sin
utilizar el IDE.

Tiene raices en C, C++ y Java; adapta las mejores caracteristicas de cada uno de
estos lenguajes y agrega nuevas caracteristicas propias. Al igual que Visual Basic
comparten la biblioteca de clases Framework (FCL). C# es apropiado para las
tareas de desarrollo de aplicaciones demandantes, en especial para crear las
aplicaciones demandantes en especial para crear las aplicaciones populares
basadas en la WEB actual.
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2.2.9 VISUAL STUDIO 2008:

7 Micrpsoft‘ N
U Visual Studio 2008

Nos provee una serie de herramientas para desarrollo, asi como caracteristicas de
debugging, funcionalidad en base de datos vy caracteristicas innovadoras para la

creacion de aplicaciones en una variedad de plataformas.

Visual Studio 2008 incluye realces como un disefiador visual para desarrollo
rapido con el .NET Framework 3.5, esto nos ayuda mucho a los que desarrollan en
web por que se incluyen las caracteristicas de Microsoft Expression Web, que la
verdad en mi punto de vista esta excelente, Visual Studio 2008 provee a
desarrolladores con todas las herramientas y el Framework el poder crear

aplicaciones web con el soporte de AJAX.

ofrece a desarrolladores nuevas herramientas para la facil creacion de
aplicaciones conectadas en las ultimas plaformas incluyendo web, Windows Vista,
Office 2007, SQL Server 2008 y Windows Server 2008. Para la web, tenemos
ASP.NET, AJAX vy otras tecnologias como Silverlight WPF,etc. que nos dara la
posibilidad de crear aplicaciones con rica interfaz de usuario, para poder dar una

experiencia de usuario sin precedentes.
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2.3 SQLSERVER2008:

Es un sistema para la gestion de bases de datos producido por Microsoft basado
en el modelo relacional. Sus lenguajes para consultas son T-SQL y ANSI SQL.
Microsoft SQL Server constituye la alternativa de Microsoft a otros potentes

sistemas gestores de bases de datos como son Oracle, PostgreSQL o MySQL.

Microsoft®
> SQL Server2008

e Soporte de transacciones.

e Soporta procedimientos almacenados.

¢ Incluye también un entorno grafico de administracion, que permite el uso de
comandos DDL y DML gréaficamente.

¢ Permite trabajar en modo cliente-servidor, donde la informacién y datos se
alojan en el servidor y los terminales o clientes de la red sélo acceden a la

informacion.

e Ademas permite administrar informacién de otros servidores de datos.

Este sistema incluye una versién reducida, llamada MSDE con el mismo motor de
base de datos pero orientado a proyectos mas pequefios, que en sus versiones
2005 y 2008 pasa a ser el SQL Express Edition, que se distribuye en forma

gratuita.
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2.3.1 EVALUACION O IMPACTOECONOMICO:

Las empresas en el ambito de la comercializacion exigen mucha competitividad a
nivel de mercado, como también a la vanguardia tecnolégica, ya que la
representacion de informacion y sus derivados son de suma importancia para

cubrir de manera eficiente las necesidades de los clientes.

Es de ahi que se deriva la necesidad de invertir en un sistema de informacion;
dicho sistema debe ser planteado, analizado y elaborado para cubrir
adecuadamente las necesidades tanto del cliente como de la empresa, con el
objetivo de ofrecer una comercializacion en tiempo y forma, que para Tec-Vety

Comer-Vet se vera reflejado en un menor nUmero de productos caducos.

La elaboracion de este sistema de informacion representara para las empresas
mMAas que un gasto, una inversion que vera reflejada a corto plazo con el adecuado

control de inventarios.

Derivado de las reuniones de MSD (proveedor) y nuestra principal empresa Tec-
Vet (distribuidor), en donde se detectaron probleméaticas de los vendedores que

estan afectando directamente en la comercializaciéon de los productos.

Estos problemas precisamente se dan porque el vendedor desconoce con que
productos y cantidades se cuenta en inventario, por lo cual levanta sus pedidos sin

hacer una consulta a su distribuidor ( TecVet y ComerVet).

Otros de los problemas es que en la actualidad la distribuidora lleva su control
de inventario de manera manual, por tanto no tienen la facilidad de pronosticar

ventas de los productos segun la temporada.

La carga y descarga de los productos que llegan a la distribuidora también se
hace de manera manual, por lo tanto no es muy precisa ya que no se encuentran

al dia.
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Este tipo de dificultades a ocasionado que la distribuidora realice pedidos sin
control a su proveedor ya que solicita productos de emergencia 0 en caso
contrario productos de mas, en ambos casos es perjudicial para la
comercializacion de la distribuidora ya que cuando piden un producto de
emergencia se corre el riesgo de que no haya en existencia y el cliente de la
distribuidora decida comprarlo en otra comercializadora, y cuando se pide
producto de mas, se corre el riesgo cuando se aproxima la fecha de caducidad se

tenga que vender con descuentos Y tal vez hasta llegar a desechar el producto.

En los reportes de ventas que se analizaron en las reuniones entre MSD y Tec-
Vet, Comer-Vet se reflejo una pérdida en productos en un 25% (Este porcentaje
tomado en cuenta de un “Estado de resultados” y la realizando una sumatoria de
todos los productos caducados “Precio de Costo” para determinar dicho
porcentaje) mismo que ha impactado negativamente en las utilidades de la

distribuidora y en consecuencia a sus vendedores.

Esta cantidad representada en nimeros es de $50,000 anuales.

Con la aplicacion de un sistema de informacién adecuado, no solo se busca un
control de inventario preciso, a su vez serd mas eficiente a facturaciony por ende

la cobranza.

La elaboracién y aplicacion del sistema de informacién tendr4d un costo
aproximado de $60.0000, por lo tanto este gasto sera recuperado en el primer afio

de operacion del S.1.

En Octubre del 2012 Tec- Vet, Comer-Vet después de realizar la evaluacion de la
problemética y el costo de la solucidon, deciden invertir en el Sistema de

Informacién en beneficio de mejores finanzas y servicios para la distribuidora.
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CAPITULO llI:
3. MARCO REFERENCIAL:

ANTECEDENTES DE LA EMPRESA:

Esta empresa inicio el 14 de abril de 1999 fundada por los siguientes socios:
Ulises Rojano flores y Alicia Gonzalez Martinez. Con el objetivo de crear una
sociedad andénima de capital variable de S.A DE C.V. con el compromiso
44000409, expediente 9944000406 y folio 60064 bajo la denominacion
“distribuidora INTERVET” del SUR S.A DE C.V. otorgando el permiso de la

secretaria de relaciones exteriores.

El 07 de mayo de 1999 el médico veterinario Ulises Rojano Flores solicito a la
secretaria de relaciones exteriores. — México, - para que le acreditaran el permiso
para cambiar la denominacién o razén social de distribuidora INTERVET DEL SUR
S.ADE C.V. aTECNOLOGIA VETERINARIA S.A DE C.V.

La empresa es de nacionalidad mexica y esta regida por la ley general de

sociedades mercantiles y por las demas leyes que se les sea aplicable.

La empresa se encuentra ubicada en 1ra. Oriente sur #520 colonia Teran, Tuxtla

Gutiérrez, Chiapas.

Las empresas tienen como objeto o giro comercial compra-venta importacion y
exportaciéon de instrumental médicos veterinarios y accesorios para clinicas o
similares, compra-venta importacion de equipos meédicos veterinarios y sus
refacciones, compra-venta de productos agricolas y veterinarios como sueros,
vacunas, desparasitaste, desinfectantes, hormonales, antibidticos, cuantos
articulos se relacionen con esta linea, adquirir los Utiles, en seres, equipos,

maquinaria, bienes muebles e inmuebles necesario para el objeto social.

La duracion de la sociedad sera indefinida mismo que comenzaron a contarse a

partir de la fecha que se firmoé la escritura.
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VALORES:
Responsabilidad, lealtad, espiritu grupal, sencillez, amistad, deseo de superacion.
FILOSOFIA:

Fomentar la salud animal a través de la ética profesional, el uso adecuado de los

productos con la atencién oportuna de nuestros servicios.

MISION:

Satisfacer completamente las necesidades de nuestros clientes, en el mercado
veterinario, con el fuerte compromiso de proporcionar los mas alto estadndares de
calidad y profesionalismo en el servicio, con precios competitivos que favorezcan
la rentabilidad de los productos. Manteniendo un ambiente de trabajo de equipo,

limpio, ordenado, seguro y con un profundo sentido de respeto.

VISION:

Nuestra vision a futuro es mantenernos como la empresa lider en los servicios que
ofrecemos manteniendo el nivel de excelencia y mejora continua, para cumplir con
las expectativas de nuestros productos y para obtener una presencia soélida en el

mercado.

OBJETIVOS INSTITUCIONALES.

e Apoyar la salud animal.

e Posicionar nuestro nombre y marca en marcado veterinario.

e Darnos a conocer por medio de productos y marcas de calidad.

e Serel nimero uno en el estado de Chiapas.

e Poner nuevas sucursales dentro del estado de chipasy fuera de él.
e Ofrecer servicio y asesoria clinica para nuestros clientes.

e Mantener el liderazgo del mercado.

e Generar nuestra propia marca en los productos.
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CAPITULO VI:
4. DESARROLLO DEL PROYECTO:

4.1 ANALISIS DE REQUISITOS:

Dadas las circunstancias de la problematica a sistematizar los procesos de TecVet
y ComerVet, se recabo informacion de las necesidades que tienen los empleados
gue laboran en las empresas como también a sus colaboradores (Proveedores),
para la realizacion del andlisis de requisitos y la I6gica del negocio, se entrevisto al
personal del area de almacén para la abstraccion de los diferentes reportes que
necesitan como también los ciertos datos que se necesitan que el sistema

reflejara:

Para el area de almacén existen 4 involucrados: encargado de almacén, vendedor
y el proveedor. El encargado de almacén es la persona encargada de la
administracion del mismo, ya que verifica la existencia de productos, realiza altas
de productos en el sistema, realiza pedidos a proveedores, y manejar el flujo de
los productos entre los diferentes almacenes (traspasos entre almacén) y expedir

reportes de inventario, La descripcidon de cada uno se presenta a continuacion:

e Reporte de inventarios:

El reporte se podra obtener por todos los almacenes, varios o so6lo uno. Estara
agrupado por Almacén, seguido por Proveedor y Producto. Arrojara el total de
existencia por producto. Este reporte contiene el nimero de almacén, proveedor,
consecutivo de producto, lote, caducidad, cantidad, costo, precio de venta minimo,

precio de venta.
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e Reporte de productos comprados entre fechas:

El reporte se podréa obtener por todos los almacenes, varios o0 s6lo uno. Todos los
proveedores, varios, uno. Todos los productos, varios o uno. Estara agrupado por
Almacén, seguido por Proveedor y Producto. Desplegara los totales de Productos
comprados y el monto de la compra por cada grupo. Se puede sacar entre fechas.
Este reporte contiene el nimero de almacén, proveedor, consecutivo de producto,

lote, caducidad, cantidad, cantidad, costo, IVA, total.

e SEMAFOROS: Reporte de productos por caducar,y por agotarse:

Los reportes se podran obtener por todos los almacenes, varios o s6lo uno, Todos
los proveedores, varios, uno, Todos los productos, varios o uno. Estara agrupado
por almacén, seguido por proveedor y producto. Para el reporte de productos por
agotarse debera filtrar por un numero configurable de productos al momento de
generarlo. Para el reporte de productos por caducar debera filtrar por meses. Este
reporte contiene el nUmero de almacén, proveedor, consecutivo de producto, lote,

caducidad, cantidad, costo, precio de venta minimo, precio de venta.

e Reporte de ventas por vendedor y clientes entre fechas:

El reporte se podra obtener por todos los Vendedores, varios o sélo uno. Estara
agrupado por Vendedor, seguido por cliente y nota. Arrojara los totales por grupo y
podré filtrase entre fecha. Este reporte contiene nimero de vendedor, cliente, nota
o factura, fecha, lote, cddigo, producto, caducidad, cantidad, precio, descuento,
subtotal, IVA, total.

e Reporte de ventas por cliente:

32



El reporte se podra obtener por todos los Clientes varios o sélo uno. Estara
agrupado por Cliente seguido por fecha y nota. Arrojara los totales por grupo y
podra filtrase entre fechas. Este reporte contiene Codigo, Producto, Caducidad,

Cantidad, Precio, Descuento, Subtotal, VA, Total, cliente, fecha y numero de

factura.

e Reporte de productos vendidos entre fechas:

El reporte muestra Todos los articulos, uno o varios articulos, entre fechas,
ademas de desplegar el producto, Fecha Nota o Factura, Lote, Caducidad,

Cantidad, Precio, Descuento, Subtotal, VA, Total.

e Reporte de traspasos entre almacenes entre fechas:

El reporte se puede obtener entre fechas. Esta agrupado por Fecha y No
Traspaso. El reporte despliega fecha, almacenes que traspasan, Codigo Lote
Producto Caducidad Cantidad.
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4.2 DIAGRAMA DE FLUJO:

En este diagrama de flujo define la interaccién con los diferentes empleados que

cumplen el proceso y la interaccion de los mismos con la finalidad de llevar dicha

interaccion orientada a la l6gica de la empresa para llevar a cabo el desarrollo del

sistema.
ENCARGADO DE ALMACEN VENDEDOR PROVEEDOR SISTEMA
—b| Realizar Pedido } :{ o
Q +
| Alta de Productos al Inventario
i}
i
v r,
LN2
Solic Realiza solicitud verbal de
compr“:;e Crear solicitud de productos Ry
productos
faltantes
NO
Hacer nueva
solicitud con
P | los productos
que no se
surtieron
Solicitud de productos al Expedir vale
Almacén del vendedor (ARCHIVO 1) folio,
correspondiente d:a;t:::" : < m
Descontar
»| Recibe copia de vale y prod N [:J:::(”(:\e:e
Afectados
A
o]
Expedir vale
(ARCHIVO 1)[fokio,

cantidad,
descripcidn)

Entregar productos soliitados al

almacén general




4.3 MODELODE SOFTWARE (CICLO DE VIDA).

Para el desarrollo del sistema, se utilizo la ingenieria de software, tanto para sus
Objetivos, Analisis del riesgo, Planificacion, Desarrollo y pruebas; se utiliza el

modelo de ciclo de vida en espiral.

Las actividades de este modelo son una espiral, cada bucle es una actividad. Las
actividades no estan fijadas a prioridad, sino que las siguientes se eligen en

funcion del andlisis de riesgo, comenzando por el bucle interior.

En este modelo, el esfuerzo de desarrollo es iterativo (Que se repite). Tan pronto
como uno completa un esfuerzo de desarrollo, otro comienza. Ademas, en cada

desarrollo ejecutado, puedes seguir estos cuatros pasos:

e Determinar qué quieres lograr.

e Determinar las rutas alternativas que puedes tomar para lograr estas metas.
Por cada una, analizar los riesgos y resultados finales, y seleccionar la
mejor.

e Segquir la alternativa seleccionada en el paso 2.

e Establecer qué tienes terminado.

Es por ello que en las empresas TecVet y comervet se tomaron en cuenta las
alternativas y el ciclo de vida a utilizar, ya que pudo en algin momento que por
falta de tiempo y de concepcién de ser explicitos tanto en los proceso, como en la
proyeccion del sistema, estas se tengan que mejorar y volver a tomarlas en

cuenta, para implementarlas y documentarlas.
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MANUAL TECNICO

DIAGRAMAS DE CASOS DE USO.

Se llevan a cabo estos diagramas para ejemplificar el funcionamiento del sistema
de informacion HB-Inventario de una manera sencilla, ya que los diagramas de
casos de uso sirven como manuales técnicos para poder dar a conocer el
funcionamiento mas claro de un software, y como un cliente (usuario) opera dicho

sistema, como también para el desarrollo del software.

Adjuntado con una tabla explicita donde se definen los casos de uso y datos que
se manejan en la interaccion de cada proceso, al igual que su descripcion, grado
de acoplamiento con otras partes del sistema y objetivos asociados que este

pueda tener.
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<<extend>>
<<extend>> Actualizar costos
w

Nueva compra

A

Almacen \
<<indude>>
Reporte de compras
Compras Compras de productos a proveedores ingresandolos a inventario.

Objetivos asociados Gestionar Compras

Requisitos asociados |[e¢ Nueva Compra

e Cancelar Compra
e VerCompra

e Imprimir Compra

Descripcion El sistemadeberdalmacenarlainformacion correspondiente a las compras.

Datos especificos e Datos del proveedor.
e Numero de remision.
e Tipo de moneda.

e Fechade compra.

e Coddigo del producto.
e Nombre del producto
e Fechade caducidad.
e lote.

e Cantidad de productos.
e Costo unitario.

e Porcentaje de IVA.

Actores +* Encargado de almacén.
% Auxiliar de almacén.

Estabilidad Alta

Comentarios Solo el encargado de almacén como el auxiliar de almacén puede
administrar las compras que la empresa realiza.
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<<|nclude>>

<<extend>>
..... N
Nuevo producto  )<----- Precios del producto LEVO prech
s <<|nclude>>
/ \ (\<:\|r:|clude>> Ver/editar precio
Yer/editar producto

Almacen Yentas

Eliminar producto

Productos Administracion de productos que se manejan en inventarios.

Objetivos asociados Gestionar productos

Requisitos asociados |[e Nuevo producto

e Ver/editar producto

e Eliminar producto.

e Precios del producto.

e Nuevo precio.

e Ver/editar precio.

e Eliminar precio.

Descripcion Los usuarios podran agregar nuevos productos asignandoles diferentes
listas de precios que maneja cada uno (Precio lista, Precio Minimo,

Bonificacién).

Datos especificos ¢ Unidad de medida.
e Laboratorio.
e Linea.
e Moneda.

e Nombre de producto.

e Cddigo del producto.

e Descripcion.

e Costo.

e Stock minimo

e Alertade caducidad (dias).
e indice de precio

e Nombre del precio

e Coddigo del precio

o |VA

e Porcentaje de Ganancia.
e Porcentaje de descuento.
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Actores +* Encargado de almacén.

« Auxiliar de almacén.
+* Encargada de ventas.

Estabilidad Alta

Los usuarios de ventas y almacén pueden administrar y configurar el

Comentarios
modulo de precios, por las variaciones que estos traigan consigo.

<<indude>> .- .
*. «<indude>>
4 .

’ -

: . Todos los productos
Detalle de inventario en almacen

Ver invetario por alamcen
Administrador o B Productos proximos a caducar
avd

<<indude>> .-

Almacen
'\, <<indude>>

5
.

Reporte de Inventarios

<<extend>>

Ver productos por lotes

Contabilidad
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Inventarios Consulta, manejo y control de inventarios en los diferentes almacenes.

Objetivos asociados Gestionarinventarios.

Requisitos asociados |[e Verinventario por almacén.

e Reporte de inventarios.

e Detalle de inventarios poralmacén.
e Ver productos por lote.

e Productos préoximos a caducar.

e Todos los productos.

Descripcion Administracion, Almacén y Contabilidad pueden consultary ver el estatus
por medio de semaforos, como también existencia por lote y caducidad de
los productos.

Datos especificos e Nombre del almacén.

e Nombre del producto.

e Stock minimo.

e Stock actual.

e Lote del producto.

e Caducidad del producto.
e Costo del producto.

e Dias por caducar.

R/

Actores % Encargado de almacén.

/7

< Auxiliar de almacén.
«* Contabilidad.

R/

% Gerencia (Administracién).

Estabilidad Alta

Comentarios Los usuarios pueden consultarlos inventarios, ver dias de caducidad, lotes y
caducidades respectivas.
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<<include>>
o Yer/editar
Persona fisica
<<extend>>

e «._ <<include>> .

é_,-' \-‘,_\ _,"’
S5
-l
Almacen =val
<<extend>>

<<include>>

Proveedores Consulta, manejoy control de proveedores, quienes nos venden productos
y servicios, separado por persona fisicay persona moral.

Objetivos asociados Gestién de proveedores.

Requisitos asociados |e Ver/editar persona fisica.
e Ver/editar persona moral.
e Nueva persona fisica.
e Nueva persona moral.

Descripcion Administraciéon de proveedores (persona fisica y moral), son las personas a
quien le compramos productos y servicios como también el manejo de
datos permanentes que nos sirven para expedir informaciéon de compras o
ventas o el ingreso de la misma.

Datos especificos e Nombre.
e RFC.
e Direccion.
e Estado.

e Municipio.
e Tipo (Fisica o Moral).

Actores % Almacén (Encargado y Auxiliar)
Estabilidad Alta
Comentarios Los usuarios deben agregar, editar y administrar proveedores por tipo

(Fisica y/o Moral).
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X

’

<<indude>> S a

PR
’—’—"—F’_—; ‘::"‘--.\

s <<extend>>

. vr=

~ -
\ e
~ =
~ “ag

~

D <<extend>>

<<indude>>

<<incude>>

\
N
] N
----- N
Agregar \\
\\
AT s

<<indude>>

Personas 2a

~

A s
* <<indude>>

~
~

ZEN

Yenias <<indude>> . <<indude>> .
' <<indude>>
Clientes Administracién de clientes, segmentados por empresas y personas,

registros, busquedas y visualizacién.

Objetivos asociados

Gestidn de Clientes, empresasy personas.

Requisitos asociados

Nuevo cliente.
Buscar cliente.
Eliminar cliente.
Agregar persona.
Buscar persona.
Editar empresa.
Agregar empresa.
Buscar empresa.
Editar empresa.

Descripcion

Control y manejo de todos los clientes a quienes se les comercializan
productos, captura de sus datos esenciales separados por empresas y

personas.

Datos especificos

Nombre del cliente
Tipo de cliente.
RFC

Direccidn.

Estado.

Municipio.

Nombre comercial empresa.

Razdn social empresa.
Nombre oficina empresa.
Funcion oficina empresa.

Correo electrénico empresa.
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e Direccidon empresa.

e Estado empresa.

e Municipio empresa.

e Cdbdigo postal empresa.

e Teléfono empresa.

e Cuenta bancaria empresa.

e Nombre comercial persona.
e Razodn social persona.

e Nombre oficina persona

e Funciodn oficina persona.

e Correo electrénico persona.
e Direccion persona.

e Estado persona.

e Municipio persona.

e Cddigo postal persona.

e Teléfono persona.

e Cuenta bancaria persona.

Actores

+» Almacén (Encargado y Auxiliar).
% Ventas.

Estabilidad

Alta

Comentarios

Los usuarios son encargados de administrar los datos de empresas y
personas, como también los clientes asociados con estos 2 rubros
mencionados, estan separados por que se comparten en ambas empresas.
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<<indude>> _° -
\ <<xndude>‘< P
Almacen . v 4z

N
<<indude>>*, 4 "

. ’

Tlpo de venta
% Datos Cllente

<<indude>>
----------------- Producto femeemmeeeas
Venta

Ventas

) > RN

<<extend>>

<<|ndude>> o " g <<indude >>

Admlmstrador [,_/ ,’ <<indude>> R Y

; < <indude>>

Productos especiales

comercializamos.

Ventas Administracion en ventas de productos para los clientes a quien

productos, totalesy descuentos.

Objetivos asociados Gestién de ventasyrelaciéon con empleados, zona, almacén, cliente,

Requisitos asociados |e Ingresar serie.

e Ingresar folio.

e Seleccionar almacén.
e Seleccionarfecha.

e Tipode venta.

e Seleccionarcliente

e Escribir descuento y Motivo.
e Estatus de laventa.

e Tipo de moneda.

e Eliminar producto.

e Seleccionar producto o (productos especiales).

e Nombre del producto

e Precio (lista, minimo o bonificacion).
e Estatus del pedido.

e Descuento.

Descripcion Realizacion de las ventas que manejan los empleados de ruta, local y de
mostrador.
Datos especificos e Folio.
e Serie.
e Fecha.
e C(liente.
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Actores

«*» Almacén (Encargado y Auxiliar).
% Ventas.
«+ Administrador.

Estabilidad Alta

Comentarios Usuarios encargados de realizary registrarlas ventas de la empresa para asi
descontar en inventarios y relacionar registros semanales para futuros
reportes que se soliciten.

<<include > oo SRR s
<<include > 3
B
<<extendz> ) Q x

Yentas

'
'
-
-0
.
'
'
'

.
e
.
.

N

iy

3

£

c

=%

@

v

s

v,

»

k
.
.
.
z 1%
K I
. a
¢

il s EES "“\\
- \\‘ \,\k\ q-\ \._‘:
<<extend>> )
<<include=> E
Administrador e _DgmaEnsTt -
RCT Sl <<include>>
Administracion de Administracion folios y series, para las ventas que se realizan.
folios.
Objetivos asociados Gestidnde foliosy series paralos empleados, generando unintervaloen
numero de notas de pedido parasegmentarsus ventas, zonasy comisiones.
Requisitos asociados |e Nuevo folio.

e Eliminarfolio.

e Nuevo serie.

e \Ver/editarserie.

e Eliminarserie.

e Asignarempleado.
e Asignarzona.

e Ver/editarfolio.
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e Numero de folios a asignar.

Descripcion Control y manejo de folios y series para separar las ventas por empleado y
zonas y verificar quien vendié cualquier producto que se monitoree como
también para que generen comisién.

Datos especificos e Empleado

e Zo0na

e Numero de serie (identificador).
e Numero de folios (del y/o al).

e Tipode serie

e Nombre de laserie

e Descripcion de la serie

Actores +*» Almacén (Encargado y Auxiliar).

R/

% Ventas.

R/

% Administrador.

Estabilidad Alta

Comentarios Usuarios encargados de realizar el registroy control de foliosy series, deben
ser cuidadosos de que numeracion se le asigna al empleado.
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<<indude>>

Asignacion de almacenes

Almacen
E <<extend>>
Almacenes asignados
Asignacionde Administracién y asignacidon de almacenes para empleados.
almacenes

Objetivos asociados

Gestidn de almacenes y asignacion paralosempleadosyrelacionarlos en
ventas.

Requisitos asociados

e Asignar almacenes.
e Asignar.
e Quitar.

Descripcion

Control y manejo de almacenes relacionado con ventas e inventarios para
realizar la operaciéon de estas mismas y administrar almacenes por los
productos que se manejan.

Datos especificos

e Nombre del empleado.
e Estado.
e Nombre del almacén.

Actores

% Almacén (Encargado y Auxiliar).

Estabilidad

Alta

Comentarios

Usuarios encargados de realizar las asignaciones deben ser cuidadosos para
ver que empleado o empleados tendran acceso a los almacenes de los
demds empleados.
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BASE DE DATOS:

En el andlisis de requisitos se tomd en cuenta que el sistema seria para 2
empresas 0 mas, dadas las circunstancias se disefi6 la parte de clientes como una
base de datos por separado, ya que la base de datos CONTACTO es compartida
para dichas empresas, evitando asi registrar al cliente en ambas empresas, solo
basta con que se registre en una y asi poder compartir la informacion del cliente

en la otra empresa.

CLIENTES COMPARTIDOS

)| -

- TECVET COMERVET
Servidor

Estacion de trabajo Portatil
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DIAGRAMA ENTIDAD RELACION:

-Realizar
*
1.* | -Atendido
1.* | -Pertenecen
4 ; Tl -Pertenece | 1
1.* | -Atienden Partenecer
*
-Realizar 1, »
-Tiene
il - i
-Realizarse | 1 Tiene: | 2 -Pertenece
-Realizarse - 1.* -Tienen
1.* | -Realizarse
<Tener | 1
1.* | -Tener
1
-Tener -Asignados | * 1.*¥ | -Pertenecen
-Contiene . g
P 1
~Contiene ) -Pertenecen
1.* | -Contiene -Pertenecen
-Tienen | 1.*
. -Pertenecen
-Realizarse | 1.* ngresan
h §
Real -Tienen
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DICCIONARIO DE DATOS:

Tabla Empleados: Sirve para el registro de los empleados (vendedores y
administradores) que laboran.

1|ACCO_Empresa id_empresa int 4 NO
2|ACCO_Empresa ejercicio smallint 2 NO
3|ACCO_Empresa periodo_inicio tinyint 1 NO
4|ACCO_Empresa id_moneda tinyint 1 NO
S|ACCO_Empresa creado_por int 4 NO
6|ACCO_Empresa fecha_registro datetime 8 NO
T ACCO=Empresa estatus =_£gistro char 11 NO
8|ACCO_Empresa modificado_por int 4 NO
9|ACCO_Empresa fecha_revision datetime 8 NO

Tabla Empresa: Sirve para llevar el registro de los clientes tipo empresa.

id_empresa

1|ACCO_Empresa int 4 NO
2|ACCO_Empresa ejercicio smallint 2 NO
3|ACCO_Empresa periodo_inicio tinyint 1 NO
4|ACCO_Empresa id_moneda tinyint 1 NO
5|ACCO_Empresa creado_por int 4 NO
6|ACCO_Empresa fecha_registro datetime 8 NO
7|ACCO_Empresa estatus_registro char 11 NO
8|ACCO_Empresa modificado_por int 4 NO
9|ACCO_Empresa fecha_revision datetime 8 NO

Tabla Almacén:

Sirve crear diversos almacenes y asignarles productos a

inventario.

0 abia 0 DO Dato B .
1|CATA_Almacen id int 4|NO
2|CATA_Almacen id_categoriaalmacen |int 4|NO
3|CATA_Almacen id_sucursal int 4|NO
4|CATA_Almacen etiqueta varchar 200|NO
5|CATA_Almacen codigo varchar 20|NO
6|CATA_Almacen descripcion varchar 500|NO
7|CATA_Almacen estatus varchar 15|NO
8|CATA_Almacen creado_por int 4|NO
9|CATA_Almacen fecha_registro datetime 8|NO

10|CATA_Almacen modificado_por int 4|NO
11|CATA_Almacen fecha_modficacion |datetime 8|NO
12|CATA_Almacen eliminado bit 1{NO
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Tabla BienComercial: Es la descripcidon y caracteristicas de los productos que se

consultan en los inventarios.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length Permite Nulls
1|CATA BienComercial id int 4ND
2|CATA_ BienComercial id_unidadmedida int 4{MNO
3|CATA BienComercial id marca int 4{NO
4|CATA_BienComercial id_linea int AND
5|CATA_BienComercial id_moneda int 4{NO
6|CATA_BienComercial etiqueta varchar 200fND
7|CATA_BienComercial codigo varchar 20|NO
B|CATA_BienComercial descripcion varchar SOOIND
S|CATA BienComercial estatus varchar 15|NO

10|CATA_BienComercial precio_base money BINO
11|CATA_BienComercial stock_minimo int 4{NO
12|CATA_BienComercial alerta_caducidad int 4ND
13|CATA_BienComercial creado_por int 4{NO
14|CATA_BienComercial fecha_registro datetime E|NO
15|CATA BienComercial maodificado_por int 4IND
16|CATA_BienComercial fecha_modficacion |datetime 8jND
17|CATA_BienComercial eliminado bit 1{ND

Tabla Precio: Esta tabla administra y guarda los distintos precios que pueden

tener los productos.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length
1|CATA_Precio id int 4
2|CATA_Precio id_indiceprecio int 4
3|CATA Precio id_biencomercial int 4
4|CATA_ Precio id_iva int 4
5|CATA_Precio etiqueta varchar 200
6|CATA_Precio codigo varchar 20
7|CATA_Precio descripcion varchar 500
2|CATA_Precio pracio money 8
S|CATA Precio pracio_ganancia money 8
10|CATA_Precio precio_ganancia_con_descuento money 8
11|CATA_Precio porcentaje_ganancia money 8
12|CATA_Precio porcentaje_descuento money =
13|CATA Precio aplica_iva bit 1
14|CATA_Precio estatus varchar 15
15|CATA Precio creado_por int 4
16|CATA_Precio facha_registro datetime 8
17|CATA_Precio modificado_por int 4
18|CATA_Precio facha_modficacion datetime 8
19|CATA_ Precio eliminadao bit 1
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Tabla Producto: Es donde se almacena las caracteristicas de cada productos.

Tipo Dato max_length

1|CATA_Producto id int 4

2|cATA_Producto id_almacen fint 4

3|CcATA_Producto id_biencomercial fint 4

a|caTA_Producto id_late fint 4

5|CATA Producto id_unidadmedida fint 4

6|CATA_Producto id_marca fint 4

7|cATA Producto id_linea fint 4

&8|CATA_Producto id_proveedor [int a

a|CATA_Producto id_categaria fint 4
10|CATA_Producto id_catalogo [int 4
11|CATA_Producto id_modelo lint a
12|CATA_Producto id_color fint 4
13|CATA_Producto etiqueta varchar 200|
14|CATA_Producto codigo varchar 20
15|CATA_Producto descripcion varchar 500|
16|CATA_Producto contenido varchar 100
17|CATA_Producto codigo_barra varchar 20|
18|CATA_Producto numero_parte varchar 20
19|CATA_Producto cantidad_base |int 4
20|CATA_Producto unidad_medida varchar 10
21|CATA_Producto descuento decimal 5
22 CATA:F'mductﬂ fecha_raducidad datetime B
23|CATA_Producto aplica_caducidad |bit 1
24|CATA_Producto precio_compra |m1:|ne'yr 8
25|CATA_Producto aplica_iva_compra |bit 1
26|CATA_Producto precio_wventa |n11:|nv.='_'5|r 8
27|caTta_Producto aplica_iva_venta |bit 1
28|CATA_Products publicar |bit 1
29|CATA_Producto estatus warchar 15!
30|CATA_Producto creado_por lint 4
31|CATA_Producto fecha_registro datetime 8
32|CATA_Producto modificado_por [int 4
33|CATA_Producto fecha_modficacion datetime 8
34|CATA_Producto eliminado |bit 1




Tabla SerieFolio: Sirve para enumerar las notas de pedido que cada empleado

puede utilizar para realizar sus ventas, como también identificar las series que se

crean.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length
1|CATA SerieFolio id int 4
2|CATA SerieFaolio serie varchar 200
3|CATA_SerieFolio descripcion varchar 200
4|CATA_SerieFolio tipo varchar 100
5|CATA_SerieFolio estatus varchar 100
B|CATA_SerieFolio registrado_por int 4
7|CATA_SerieFolio fecha_registro datetime 8
B|CATA_SerieFolio modificado_por int 4
9|CATA_SerieFolio fecha_modificacion datetime B

Tabla Moneda: Sirve para registrar y hacer las conversiones de la monedacon la

cual se va a pagar

Columna Tipo Dato max_length  Permite Nulls
1|CATA_ Moneda id int 4|NO
2|CATA Moneda etiqueta varchar 200|NO
3|CATA_Moneda codigo varchar 20|NO
4|CATA_Moneda descripcion varchar 500|NO
5|CATA_Moneda estatus varchar 15|NO
6|CATA_Moneda creado_por int 4|NO
7|CATA_Moneda fecha_registro datetime 8|NO
8|CATA Moneda modificado_por int 4|NO
9|CATA_Moneda fecha_modificacion datetime 8|NO

10|CATA_ Moneda eliminado bit 1|NO

Tabla TipoCliente: Sirve para identificar y separa cuando un cliente es una

empresa 0 una persona.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length
1|CATA TipoCliente id int 4
2|CATA TipoCliente nombre varchar 50
3|CATA TipoCliente activo bit 1
4|CATA_TipoCliente fecha_creacion datetime 8
5|CATA_TipoCliente creado_por int 4
6|CATA_ TipoCliente fecha_revision datetime 8
7|CATA TipoCliente modificado_por int 4
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Tabla Proveedor: Sirve para almacenar a los proveedores y datos

correspondientes, relacionados con otras tablas.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length
1|CONT Proveedor id int 4
2|CONT_Proveedor id_entidad int 4
3|CONT_Proveedor id_tipo_entidad int 4
4|CONT_Proveedor astatus varchar 15
5|CONT_Proveedor creado_por int 4
6|CONT_Proveedor fecha_registro datetime 8
7|CONT_Proveedor modificado_por int 4
8|CONT_Proveedor fecha medificacion datetime 8
9|CONT_Proveedor eliminado bit 1

10|CONT _Proveedor id_tipo_tercero int 4
11|CONT_Proveedor id_tipo_operacion int 4
12|CONT_Proveedor id_pais int 4
13|CONT_Proveedor nacionalidad varchar 30

Tabla Teléfonos: Sirve para registrar los diversos teléfonos con los que cuentan

los clientes.

Permite Nulls

Tipo Dato

max_length

1|CONT Telefonos id int 4|NO
2|CONT _Telefonos idcel_telefono char 20|51
3|CONT _Telefonos extension char 10|NC
4|CONT_Telefonos tipo_telefono char 12|51
5|CONT_Telefonos compania char 20|51
B|CONT_Telefonos =ms bit 1|51
T|CONT _Telefonos mms bit 1|51
B|CONT _Telefonos predeterminado bit 1|51
S|CONT Telefonos creado_por int 4|NO
10)|CONT _Telefonos fecha registro datetime B|NO
11|CONT_Telefonos estatus_registro char 11|NO
12|CONT_Telefonos maodificado_por int 4|NC
13|CONT_Telefonos fecha_revision datetime 8|NO
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Tabla Personas: Sirve para llevar el control de personas fisicas, ya que este es

un tipo de cliente.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length Permite Nulls
1|COMNT_Personas id int 4|NO
2|CONT_Personas nombre varchar 100|510
3|COMNT_Personas apellido_paterno varchar 50| 5l
4|COMT_Personas apellido_materno varchar 50|51
5|COMNT_Personas fecha_nacimiento datetime g|5l
6|CONT_Personas id_sexo tinyint 1|51
7 CDNT=Personas curp char 18|51
B|CONT_Personas id_escolaridad tinyint 1|5l
9|CONT_Personas id_estado_civil tinyint 1|51

10|COMNT_Personas id_direccion int 4151
11 |COMT_Personas creado_por int 4151
12 CUNT:Personas fecha_r-egistm datetime 8|5l
13 |COMT_Personas estatus_registro char 11)51
14 |CONT_Personas modificado_por int 4|51
15 |CONT_Personas fecha_revision datetime E|sl
16|COMNT_Personas entidad_nacimiento  |varchar 25|51
17 |COMNT_Personas regimen varchar 20|51
18|CONT_Personas id:cnnvuge int 4151
13 |CONT_Personas rfc char 13|51
20 CCINT:Perscunas id_oficina int 4|51
21|CONT_Personas |generado bit 1|51
22|CONT_Personas Idatos_diferentes_curp bit 1|5l

Tabla Sucursal: Sirve para tener los datos de las sucursales de los clientes.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA Sucursal id int
2|CATA Sucursal id_empresa int
3|CATA_ Sucursal id_imagen uniqueidentifie
4|CATA_Sucursal etiqueta varchar
5|CATA_Sucursal codigo varchar
6|CATA Sucursal descripcion varchar
7|CATA_ Sucursal talefono varchar
B|CATA Sucursal email varchar
9|CATA_ Sucursal direccion text

10|CATA Sucursal codigoPostal varchar
11|CATA Sucursal ciudad varchar
12|CATA Sucursal estado varchar
13|CATA_ Sucursal estatus varchar
14|CATA_ Sucursal creado_por int
15|CATA Sucursal fecha registro datetime
16|CATA Sucursal modificado_por int
17|CATA_ Sucursal fecha_maodificacion datetime
18|CATA_ Sucursal eliminado bit
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Tabla CatalogoUDIDLL: Sirve para llevar el registro de los costos de cada

producto.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA CatalogoUDIDLL id int
2|CATA CatalogoUDIDLL costo float
3|CATA CatalogoUDIDLL tipo char
4|CATA_ CatalogoUDIDLL fecha_consulta datetime
S5|CATA CatalogoUDIDLL creado_por int
6|CATA CatalogoUDIDLL fecha_registro datetime

Tabla CategoriaAlmacen: Sirve para clasificar los tipos de almacén que existan

(Almaceén General, AlImacén vendedores, Almacén proveedores).

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA Categoriaflmacen id int
2|CATA Cateporiaflmacen etiqueta varchar
3|CATA Categoriaflmacen codigo varchar
4|CATA_Categoriaflmacen descripcion varchar
5|CATA_ Categoriaflmacen estatus varchar
B|CATA Categoriaflmacen creado_por int
7|CATA Categoriaflmacen fecha registro datetime
B|CATA Categoriaflmacen modificado_par int
9|CATA_Categoriaflmacen fecha_maodficacion datetime

10|CATA CategoriaAlmacen eliminado bit

Tabla EmpleadoZona: Sirve para asignar zonas a los vendedores (Rutas de

trabajo).

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA EmpleadoZona id int
2|CATA EmpleadoZona id empleado int
3|CATA EmpleadoZona efigueta varchar
4|CATA_EmpleadoZona descripcion varchar
5|CATA_EmpleadoZona estatus varchar
B|CATA EmpleadoZona registrado_por int
7|CATA EmpleadoZona fecha registro datetime
8|CATA_EmpleadoZona maodificado_paor int
S|CATA EmpleadoZona fecha_maodificacion datetime




Tabla IndicePrecio: Sirve para indicar el porcentaje de ganancia que genera un

producto.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA IndicePrecio id int
2|CATA IndicePrecio etiqueta varchar
3 |CATA_IndicePrecio codigo varchar
4|CATA_ IndicePrecio descripcion varchar
5|CATA_IndicePrecio porcentaje_ganancia maongy
6|CATA_IndicePrecio estatus varchar
7|CATA IndicePrecio creado_por int
B|CATA_IndicePrecio fecha_registro datetime
9|CATA IndicePrecio modificado _por int

10|CATA_IndicePrecia fecha_modficacion datetime
11|CATA IndicePrecio eliminado bit

Tabla PrecioProductoFisico: Sirve para la asignacién de precios a los productos

(Lista de precios).

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA PrecioProductoFisico id int
2|CATA PrecioProductoFisico id producto int
3|CATA_PrecioProductoFisico id_impuesto int
4|CATA_PrecioProductoFisico etigueta varchar
5|CATA_ PrecioProductoFisico codigo varchar
B|CATA_PrecioProductoFisico descripcion varchar
7|CATA_PrecioProductoFisico precio_compra moneay
B|CATA PrecioProductoFisico porcentaje_ganacia maoney
9|CATA_PrecioProductoFisico porcentaje descuento mongy

10|CATA_PrecioProductoFisico aplica_iva bit
11|CATA PrecioProductoFisico estatus varchar
12 |CATA PrecioProductoFisico creado_por int
13|CATA_ PrecioProductoFisico fecha_registro datetime
14|CATA_ PrecioProductoFisico maodificado_por int
15|CATA_PrecioProductoFisico fecha_maodificacion datetime
16|CATA PrecioProductoFisico eliminado bit
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Tabla Usuarios: Sirve para el control de usuarios, sesiones activas, roles,

contrasefas guardadas etc.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|ADMI_Usuarios id int
2Z|ADMI_Usuarios id_persona int
3|ADMI_Usuarios id_rol int
4|ADMI_Usuarios Iagin char
5|ADMI_Usuarios pass char
g |ADMI_Usuarios activo int
7|AaDmM I=U5uar|'os deleted int
B|ADMI_Usuarios creado_por char
9|ADMI_Usuarios fecha_registro datetime

10|ADMI_Usuarios mndificaau_pur char

11 |ADM I=U5uar|'os fecha=re'ui5inn datetime

12 |ADMI_Usuarios firma_digital char

13 |ADMI_Usuarios last_pass_update datetime

14 |ADMI_Usuarios pass_reseted bit

15 |ADMI_Usuarios updated bit

16 |ADMI_Usuarios correo varchar
1|ADMI_Usuarios id int
21ADMI_Usuarios id_persona int
3|ADMI_Usuarios id=rnl int
a4 |ADMI_Usuarios Iq:ugin char
5|ADMI_Usuarios pass char
o ADMI_Usuarios activo int
7|ADMI_Usuarios deleted int
B|ADMI_Usuarios creado_por char
9|ADMI_Usuarios fecha_registro datetime

10/ADMI_Usuarios mndificaau_pur char

11 |ADM I=L.|5uar|'os fecha=re'ui5inn datetime

12 |ADMI_Usuarios firma_digital char

13 |ADMI_Usuarios last_pass_update datetime

14 ADMI_Usuarios pass_reseted kit

15 |ADM I=L.|5uar|'os updated bit

16 |ADMI_Usuarios correo varchar
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Tabla Roles: Sirve para el control de los roles de usuario que estos tengan

asignados en el sistema.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|ADMI_Roles id int
2|ADMI_Roles nombre rol char
3|ADMI_Roles descripcion varchar
1|ADMI_Roles id int
2|ADMI_Roles nombre_rol char
3|ADMI_Roles descripcion varchar

Tabla TipoPago: Sirve para guardar el tipo de pago que efectia el cliente en una

venta.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|CATA TipoPago id int
2|CATA TipoPago etigueta varchar
3|CATA TipoPago codigo varchar
4|CATA TipoPago descripcion varchar
S|CATA_TipoPago ectatus varchar
&|CATA_TipoPago creado_por int
7|CATA TipoPago fecha registro datetime
B|CATA TipoPago maodificado_por int
9|CATA TipoPago fecha modificacion datetime

10|CATA TipoPago eliminado bit
11|CATA TipoPago id_cuenta int
12|CATA_TipoPago tipo_cuenta int




Tabla Venta: Sirve para guardar los datos de las ventas realizadas.

id Tabla Columna Tipo Dato

1|VNTA_Venta id int
2|VNTA_Venta folio int
JIVNTA Venta id empresa int
4IVNTA_Venta id_sucursal int

5 |VNTA_Venta id_cliente int

6 |VNTA_Venta id_turno int
7|VNTA_Venta id_caja int

2 ".I'NTA=‘|.|fenta id=tipnmuneda int
SIVNTA_ Venta id_tipopago int
10|VNTA_Venta id_metodopago int
11|WNTA Venta id_tasa_cambio int
12 UNTA;‘IJenta ta5a=mmhiu money
13 |VNTA_ Venta |descuento_total money
14|VNTA_Venta subtotal money
15|VNTA_Venta iva money
16|VNTA_Venta total money
17 UHTA;‘hfenta pago_con money
13 |WNTA Venta cambic money
19 UHTA=‘I||'Enta |creado _por int
20|VNTA Venta fecha_registro datetime
21 UNTA;Jenta modificada _por int
22 |WVNTA Venta fecha_moedificacion datetime
23 |VNTA_Venta eliminado bit
24 UNTA:\Jenta estatus varchar
25 |WNTA_Venta tipo_venta varchar
26|VNTA_Venta id_almacen int
27|VNTA_Venta id_empleado int
28IWNTA Venta estatus_wventa varchar
29|VNTA_Venta forma_pago varchar
30|WVNTA_Venta motivo_descuento varchar
31 |VNTA_Venta fecha datetime
32 UNTA:\Jenta id_comision_empleado int
33 HHTA:‘hfenta n:n_misiun_piada bit
34|VNTA_Venta id_folio int
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Tabla VentaDetalle: Sirve para generar detalles de la venta respecto a precios,

descuento, IVA, total, subtotal, etc.

id Tabla Columna Tipo Dato
1|WNTA VentaDetalle id int
2|VNTA_VentaDetalle id_venta int
3|VNTA_VentaDetalle id_biencomercial int
4|WNTA_VentaDetalle id_precio int
5|VNTA VentaDetalle id_impuesto int
6|VNTA_ VentaDetalle cantidad int
7|VNTA VentaDetalle porcentaje_iva moneay
B|VNTA VentaDetalle porcentaje descuento maney
9|WNTA VentaDetalle precio_unitario mongay

10|WNTA VentaDetalle descuento_unitario maney
11 |WNTA VentaDetalle importe_unitario maney
12 |WNTA_ VentaDetalle impaorte moneay
13|WNTA VentaDetalle iva_unitario maney
14|WVNTA_VentaDetalle iva_total moneay
15|VNTA VentaDetalle importe_total moneay

Tabla Entrada: Sirve para generar entradas en el ajuste de inventario.

Columna Tipo Dato max_length Permite Nulls
1{INVM_Entrada id int 4 NC
2|INVM_Entrada id_folio int 4INO
3|INVN_Entrada descripcion varchar -1|NO
4/INVN_Entrada estatus varchar 15|ND
S|INVN_Entrada creado_por int 4INO
6|INVN_Entrada fecha_registro datetime BINO
7IINVN_Entrada modificado_por int 4{NO
2/INVN_Entrada fecha_maodificacion datetime EINO
S|INVN_Entrada eliminado bit 1|NO

10{INVN_Entrada folio int 4{ND
11|INVM_Entrada fecha_entrada datetime BINO
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Tabla EntradaDetalle: Sirve para generar detalles de la venta respecto a precios

y otras caracteristicas de la entrada. Etc.

Columna

Tipo Dato

max_length

Permite Nulls

1|INVN_EntradaDetalle id int 4|NO
2|INVN_EntradaDetalle id_entrada int 4|NO
3|INVN_EntradaDetalle id_biencomercial int 4|NO
4|INVN_EntradaDetalle id_almacen int 4|NO
5/INVN_EntradaDetalle id_lote int 4|NO
6(|INVN_EntradaDetalle cantidad int 4|NO
7|INVN_EntradaDetalle astatus wvarchar 15|NO
8|INVMN_EntradaDetalle creado_por int 4|NO
S|INVMN_EntradaDetalle fecha_registro datetime 8|NO
10|INVN_EntradaDetalle moadificada_por int 4|NO
11|INVN_EntradaDetalle fecha_maodificacion datetime 8|NO
12|INVN_EntradaDetalle eliminado bit 1|5l

Tabla Salida: Sirve para generar salidas al ajuste de inventario.

Columna Tipo Dato max_length  Permite Nulls
1|INVN_Salida id int 4|{NO
2|INVN_Salida id_folio int AINO
3|INVM_Salida solicitante varchar 200|NO
4|INVMN_Salida descripcion varchar -1|NO
S|INVMN_Salida estatus varchar 15|NC
B|INVMN_Salida creado_por int 4|NO
7|INVM_Salida fecha_registro datetime 8|NO
B|INVN_Salida medificado_por int 4|NO
S[INVN_Salida facha_medificacion datetime 8|NO

10{INVN_Salida eliminado bit 1|NO
11|INVN_Salida folio int 4|{NO
12|INVN_Salida facha_salida datetime 8|NO

Tabla SalidaDetalle: Sirve para generar detalles de la venta respecto a precios y

otras caracteristicas de las salidas, respecto a sus cantidades. Etc.

id Tabla Columna Tipo Dato max_length  Permite Nulls
1[INVN_SalidaDetalle id int 4|ND
2|INVN_SalidaDetalle id_salida int 4|NO
3|INVN_SalidaDetalle id_biencomercial int 4|NO
4|INVN_SalidaDetalle id_almacen int 4|{NO
S|INVN_SalidaDetalle id_lote int 4|{ND
B(INVN_SalidaDetalle cantidad int 4|ND
7|INVN_SalidaDetalle estatus varchar 15|NO
2|INVN_SalidaDetalle creado _par int 4|NO
SJINVN_SalidaDetalle facha_registro datetime 8|ND

10|INVN_SalidaDeatalle modificado_por int 4|ND
11/INVN_SalidaDetalle fecha_modificacion datetime B|NO
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MANUAL DE USUARIO:
HB-Inventario

| g HB-Inventario - Acceso

l ** HB-Inventario

Nombre de Usuario:
I |

Contrasena:

| |

Servidor:
[Sewidor Tecvet vJ

Empresa:
| TECVET v

| Iniciar Sesion |

Irformacidn Téchica &

v Listo

Figura 1.- Pantalla de inicio de sesidn.

Inicio de sesion.

Esta pantalla permite comenzar una sesion de un usuario especfifico, permitiendo
asi identificarse frente al sistema. En donde se tendra que escribir el nombre de

usuario, contrasefia y seleccionar la empresa al cual el sistema tendra acceso.
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Monitor, Médulos del sistema.

r- HB-Inventano

HE-Irverntario Monitor

7 Bypuda ﬂ Configuraciones
iy

1) Acerca de... Cerrar Ses

Reportez de cobranza
Cuentas por Cobrar
Reporte de inventano

flta Empreszas

Reporte stock de productos
Reporte Productos por Agotarze
Orden de Compra
Tranzferencias

Yentas ¥y Hemiziones
Productes

Folios

Catalogos

Reporte de compras

Reporte Productios por Caducar

Empleados Almacen

Figura 2.- Modules instalados del sistema.

En la figura 2 podemos observar los médulos que el sistema tiene integrado. Esto

dependera del usuario que haya iniciado sesion. Para hacer a los médulos solo

basta hacer clic en ella.
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Modulo de Productos.

Al iniciar el modulo de Productos nos llevard a la siguiente pantalla:

Catalogo de Produclos

[+] =] - s = R
Muevo Ver/Editar Eliminar [} e 20 Resultz % sbj |—‘ 140 elementos aprox.
Id Nombre Cédigo Descripcidn Precio Minimo Precio Lista
1 ALBIPEN LA 80 ML ALBIPEN LA 80 ML ALBIPEN LA 80 ML 189.50 400.00
2 APLICADOR CORDERAS CHRONO-GEST APLIC CHRONO-GEST APLICADOR CORDERAS CHRONO-GEST om om
3 APLICADOR P/BOOSTIN APLICADOR P/BOOSTIN APLICADOR P/BOOSTIN 001 001
4 APLICADOR CRESTAR APLICADOR CRESTAR APLICADOR CRESTAR 100.00 22500
5] APLICADOR MANUAL 005656 APLICADOR MAMUAL om 0om
[ BACTERINA MIXTA PORCINA 50 ML 011513 BACTERIMA MIXTA PORCINA 50 ML 57.14 57.14
7 BACTERINA TRIPLE CES 250 ML BACT TRIP CES 250 ML BACTERINA TRIPLE CES 250 ML 11584 23000
8 BACTERINA TRIPLE CES 30 ML 011503 BACTERIMA TRIPLE CES 50 ML 3846 104.00
& BATESTAM PLUS 100 ML BATESTAN PLUS 100 ML BATESTAN PLUS 100 ML 15.00 2300
10 BOBACT-2 (8 VIAS) 250 ML 014145 BOBACT-8 (8 VIAS) 250 ML 145.00 42300
" BOBACT-8 (8 VIAS) 50 ML 014144 BOBACT-8 (8 VIAS) 50 ML 56.00 186.00
12 BOOSTIN 1 DS. BOOSTIN 1 DS. BOOSTIN 1DS. 70.45 140.00
13 BOVILIS ONCE PMH 5Q 10 DS BOVION PMH 5Q 10 DS BOVILIS ONCE PMH 5Q 10 DS 165.00 24750
14 BOVILIS ONCE PMH 5@ 50 DS BOVON PMH 5Q 50 DS BOVILIS ONCE PMH 5G 50 DS 665.00 53750
15 BOVILIS VIISON 8 100 ML 50 DS BOV VI 8100 50 DS BOVILIS VIISON & 100 ML 50 DS 478.00 717.00
16 BOVILIS VISTAS L5 5Q 10 DS 105210 BOVILIS VISTA 5 L5 5Q 10 DS 160.00 24000
17 BOVILIS VISTA 5 L5 5Q 50 DS 109716 BOVILIS VISTA 5 L5 5Q 50 DS 525.00 78750
18 BREEDERVAC IV PLUS 500 ML 1000 DS BRE PL 500 ML 1000 BREEDERVAC IV PLUS 500 ML 1000 DS 157450 296200
19 BUTOX 1LT 009385 BUTOX 1 LT 39350 632.00
20 BUTOX 100 ML 005323 BUTOX 100 ML 2130 21700
Figura 3. Catalogo Productos.
Para crear un nuevo registro damos clic en la opcién nuevo lo cual nos llevara a la
siguiente pantalla:
|ga Producto ==
u
- — — — -
Producto Precios |
Datos del Producto Precios del Producto
o il =
Muevo  Ver/Editar Eliminar
UETae [ -Selecciona una opcidn v] Porcentaje d
Medida: == Nombre Descripcién Costo Gorc S IVA
B [ = = = ] anancia
0 | 2CCIONa una o on— -
| Laboratorio: pal Precio Bonfficacion | Precio para la boni... | 0.00
i Linea: [—Selecciona una opeidn— '] Precio Minimo 0.00
f Moneda: [—Selecx:icna una opcidn- '] Precio Lista 0.00
| MNombre: | |
I Cadigo: | |
N
i Descripcidn: ‘ |
H
Costo: | |
i
N Stock Minimo: |:| Alerta caducidad (Dias): I:I
i
{l [0 Aceptar ] Lo Cancelar ]
|
B

Figura 4. Nuevo Producto
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En esta pantalla configuraremos el producto, como podemos observar que la
pantalla se encuentra divida en dos cosas la primera es Producto y la segunda es
Precios. En Datos del Producto debemos de seleccionar una de las opciones
gue se nos dan a elegir y llenar los distintos campos en blanco, una vez realizado
pasamos a Precios del Producto en la cual debemos de seleccionar el registro
Precio Minimo y dar clic en la opcién Ver/Editar lo cual nos llevara a la siguiente

pantalla.

' N

| lgg Precio = 28

! |Precio

Datos del Precio

|F'rec:i|:| Minimao |

Cddigo: |F'reci|:| Minimao |

Descripcidn: |Precio Minima

VA [ IVAD) = Total de ganancia a partir da:

-é. . .-. P E’rl't .
Costo: [21.30 | 9 Frecio () Forcentaje
% Descuento:
% Ganancia: |0.00000 | Hasta ppoppp  |0-00000
Tnta| con |E-13D | Tﬂtal can E 3:
Ganancia: Descuento:

I@ ﬁa:eptar] I@' Cancelar]

Figura 5. Configurar Precio Minimo.

En esta pantalla debemos de llenar los campos en blanco requeridos y seleccionar el tipo

de IVA que tendra el producto, y si deseamos que la ganancia se maneje a partir de
Precio o Porcentaje, una vez terminado esto damos clic en Aceptar lo que nos llevara al

siguiente cuadro de dialogo.
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Catalogos
(,Esté seguro(a) que editara este registro?

Pl

Figura 6. Editar Registro

Una vez en este cuadro de dialogo damos clic en la opcién Si, lo que nos llevara de

regreso a la “Figura 4” si se desea configurar el Precio Lista seleccionamos este registro

y damos clic en la opcion Ver/Editar lo que nos llevara a la siguiente pantalla:

7

lgg Precio

Precio

Datos del Precio

Mombre: |F"rec:i|:| Lista

Cadigo: |F"reu::i|:| Lista

Descripcidn: |Precio Lista

VA [ 1vaiDi) -

Costo: |e1.3

% Ganancia: |155.a125?

Total con |21?.m

Zanancia:

Total de ganancia a partir de:
@ Precio () Porcentgje

% Descuento:

Hasta 6253456
Lol con
Descuento: -

’@ Aceptar] IG Cancelarl

Figura 7. Configurar Precio Lista.
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Una vez que se terminen de llenar cada uno de los campos en blanco y seleccionado el
IVA 'y el tipo de ganancia a ingresar damos clic en la opcion Aceptar lo que nos llevara al

siguiente cuadro de dialogo

Catalogos
¢Esta seguro(a) que editara este registro?

Figura 8. Editar Registro

Una vez en este cuadro de dialogo damos clic en la opcion Si, lo que nos llevara de
regreso a la “Figura 4” si se desea configurar el Precio Bonificacion seleccionamos este
registro y damos clic en la opcion Ver/Editar lo que nos llevara a la siguiente cuadro de

dialogo

. Cema
Error Precio —

El precio bonificacion no se puede editar

Figura 9. Precio Bonificacion

Una vez terminado de llenar cada uno de los registros la pantalla debe verse més o

menos de la siguiente forma:
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Costo:

i - e I o A
|g Producto ==
Prupgpe————— ey —— .
Producto Precios
Datos del Producto Precios del Producto
© = =
Muevo  Wer/Editar Eliminar
Unidad de -
Medida: ’PlEZA v] Mombre Descripcitn Costo E:r::r:tf;e de IVA
I Laboratorio: IMSDS&LUD'&MMM v] Precio Bonificacion | Precio para la bo D.00 0.0000 0.00
i o
Linea: [PORCINOS ~| Precia Minima Precio Minimo 9130 0.0000 0.00
H
Moneda: [PESOS MEXICANOS -] Precio Lista Precio Lista 81.30 166.9127 0.00

| Mombre: |BUTOX 100 ML

I Cédigo: |009323

Descripcion: ‘BUTOX 100 ML

8130

Ll
I
(| Stock Minimo:

Alerta caducidad (Dias):

==

Io Cancelar ]

Figura 10. Registros Llenados

Terminado esto damos clic en la opcién Aceptar lo que nos llevard de regreso a la

“Figura 3”.

Si deseamos ver o editar un registro damos clic en la opcién Ver/Editar (Figura 3) lo que

nos llevara a la siguiente pantalla:

s = = e e e — e — = :
|gg Producto - - » =
e — i — - — i —— Py
Producto Precios
Dates del Producto Precios del Producto
© = -
Muevo Ver/Editar Eliminar
Unidad de [
=25 %€ [PiEzA - . Porcentaje de
Medida: MNombre Descripcidn Costo Ganancia 1WA
I Laboratorio: [MSDSALUD‘D‘MMAL '] Precio Bonificacion | Precio para la bo D.00 0.0000 0.00
1 Linea: [PORCINGS - Precio Mirimo Precio Minimo 56.00 0.0000 0.00
I Moneda: [PESOS MEXICANOS -] Precio Lista Precio Lista 56.00 2321429 0.00 I
i Nombre: |[BOBACT-6 (8 VIAS) 50 ML |
| Codigo: [014144 |

Costo:

(| Stock Minimo:

Descripcidn: ‘BOB&CT—B (2 VIAS) 50 ML

[56.00

Alerta caducidad (Dias):

Io Aceptar ]

IQ Cancelar ]

Figura 11. Ver/Editar Producto
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Una vez que terminemos de hacer los cambios damos clic en la opcion Aceptar lo que

nos llevara de regreso a la “Figura 3”.
Si lo que desea es eliminar un registro, damos clic sobre la opcion Eliminar (Figura 3) lo

gue nos mostrara el siguiente cuadro de dialogo:

Catalogos

;Estd segurofa) que eliminara éste registra?

Figura 12. Eliminar Registro
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Modulo de Catalogos.

= Catalogos E@
Catalogos - TECVET

&4 Generales g Inventario . Venta Configuracién §§ Facturacidn

TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE

aV__
ZLEBUEGL

Descripcion de las partes de conforman el sistema.

Menu General.

En esta pantalla podemos encontrar las siguientes opciones categoria de almacén,
Almaceén,

Tipos de pago, Descuentos, Empleados, Clientes, Asighar zonas a empleados,

Régimen Fiscal (Figura 3).
&4 Generales

Cateogoria de Almacén

Almacén
Tipo de Pago
Descuentos
Empleados

Clientes

TreoBlE

Asignar zonas a empleados

Regimen Fiscal

Figura 3.- Mentigeneral
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Menu Inventario.

En este menu podemos encontrar los diferentes tipos de catélogos relacionados con el
inventario que como son indice de precios, Unidad de Medida, Productos y Tipos de
transferencia.

we Inventario
® Indice de Precio
=1 Unidad de Medida

’ Productos

w8 Tipotransferencia

Figura 4.- Menu Inventario.

Menu Ventas.

En este menu se encuentran los catalogos de Folios y Series para la realizar una venta.

=« Menta
<z Folios

Series

Figura 5.- Menu Ventas.
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Descripcion de los elementos del ment Generales.

1.-Categoria de almacén.

Las categorias de almacén se usan principalmente para agrupar o clasificar a los

almacenes como por ejemplo, Alimacén de vendedores, Almacén General.

P Catdlogo Categoria de Almacén |:||E|E|

Catalogo Categoria de Almaceén

o = - 1 Fag: del 20Resulta =

El"-luevo Wer/Eclitar  Eliminar

Resultados:

‘.;'3—‘ l:l 20 elementos aprox.

Categoria de Almacen Cadigo D eszcripeidn

ALMACEN GENERAL ALMACEN GENERAL

ALMACEN YENDEDORES YNDR ALMACEN DE VENDEDORES

Figura 8.- Categoria de Almacén.

Agregar categoria de almacén. Esta opcion permite dar de alta al sistema una
nueva categoria para almacenes para ello presione el botobn Nuevo y se desplegara

la siguiente pantalla (Figura 9).
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:
i

|g5 Categoria de Almacen

Categoria de Almacen

Datos de Categoria del Almacen

Nombre: l |

Cadigo: [ I

Descripcion:

[W Nuevo ] [Q Cancelar I

Fgura 9.- Agregar categoriade almacén.

Escriba el Nombre, cédigo y la descripcion de la categoria del almacén enseguida

presione el boton Nuevo para guardar o Cancelar para salir sin hacer nada.

Editar Categoria de almacén. Esta opcion permite modificar informacion de una

categoria de almacén ya registrado, para ello seleccione la categoria que se desea
modificar en la pantalla categoria almacén (Figura 8) y oprimia el botén Ver/Editar y

aparecera la siguiente pantalla (Figura 10).
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l.'~ Categoria de Almacen EEI@
Categoria de Almacen

Datos de Categaria del Almacen

Nombre: |ALMACEN GENERAL ]

Cédigo; [GRAL |
Descripcion: |ALMACEN GENERAL

(& Ediar| [@ Cancela |

Figura 10.-Editar Categoriade almacén.

Y podra cambiar el Nombre, cédigo o Descripcion y para efectiva la Modificacion
presione el boton Editar o presione cancelar para salir sin guardar los cambios.

Eliminar categoria almacén. Para Eliminar una categoria de almacén, seleccione la
categoria que desea eliminar y haga clic en el botén de Eliminar y aparecera la siguiente
pantalla.

Catalogos
;Esta seguro(a) gque eliminara éste registro?

e

Figura 11.-Confirmar eliminacién de registro.

Si desea eliminar presione el boton Si en caso contrario presione el boton No.
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2.- Almacén.

La pantalla principal de almacén permite Agregar, Ver, Editar o Eliminar
almacenes de las categorias.

e Catalogo de Almacén IE]
Catalogo de Almacén
(+] =l - i i ; Resultados:
Nuevo Ver/Editar Eliminar Pag: del 20 Resultz =8 l—l 20 elementos apro.
| Almacen Cédigo Descripcion Sucursal Categoria de Almacen
[: MATRIZ ALMO0T MATRIZ ALMACEN GENER&L
| APARTADOS Y PEDIDOS | APARTADD | APARTADOS Y PEDIDOS ALMACEN VENDEDORES
| MATRIZ 1 MATRIZ ALMACEN VENDEDORES
| ARNULFO |2 ARNULFO ALMACEN VENDEDORES
| MARTIN |3 MARTIN ALMACEN YENDEDORES
| FRANCISCO | 4 FRANCISCO ALMACEN VENDEDORES
| MARTINZ :5 |MARTINZ ALMACEN VENDEDORES

Figura 12.- Pantalla principal de almacenes.

Agregar Almacén.- Para agregar un nuevo almacén presione el botébn Nuevo
enseguida aparecera el formulario para el registro (Figura 13).

H Almacén @
Almacén

Dstos del Almacen

Sucursal: |

“

AheUoa | ALMACEN GENERAL -

Nombre: |

Cddigo: |

Descripcidn:

@_ﬂ@]&] @Cancelar ]

Figura 13.- Agregar nuevo almacén.
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Agregue la sucursal. Presione le botdn que aparece con una lupa y seleccione la
sucursal (Figura 14).

g Buscar Sucursal = e @
Pag: del 30Result: - B[ ]
] Sucursal Cédigo E status

Al

Imﬁ_fm I [Q_Lancelal }

Figura 14.Buscar sucursal.

Seleccione la sucursal y presione el botdbn Aceptar, seleccidén la categoria de
almacén, escriba el Nombre, Cddigo, Descripcion. Y presione el boton Aceptar

para guardar los cambios o Cancelar para salir sin hacer nada.

Editar Almacén. Para editar un almacén seleccione el almacén a editar (Figura

12) y oprima el boton Ver/Editar enseguida aparecera la siguiente pantalla

(Flg ura 15) ' g Almacén Eiﬁ@
Almacén
Datos del Almacen
Sucursal: I l

SPIeUOME [ aLMACEN VENDEDORES -

Nombre: IAF‘ARTADOS ¥ PEDIDOS I

Cédigo: [APARTADO |

Descripcion: [APARTADOS Y PEDIDOS

&  Aceptar @ Cancelar

Figura 15.-Editar almacén.
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Puede modificar la sucursal, Categoria Almacén, Nombre, coédigo o la
descripcidn y presione el botdon Aceptar para guardar los cambios o Cancelar

para salir sin hacer nada.

Eliminar Almacén. Para eliminar un almacén seleccione el registro (Figura 12) y

oprima el botén Eliminar, aparecera la siguiente pantalla.

Catalogos

+Esta seguro(a) gque eliminara éste registro?

2

Figura 16.-Confirmar eliminacion de almacén.

Oprima el boton Si para eliminar o No para cancelar.

3.- Tipo de pago.

Esta pantalla se usa para dar de alta los diferentes sistemas de pago que el

sistema aceptara para la venta.
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|g5 Catilogo Tipo de Pago @

Catalogo Tipo de Pago

ﬂgo yerzgitar glir;'nar Eag: del 20Resulte - (,L‘_: : gﬂees;;:::tzzhapro
| Nombre codigo descripcion
] erecrivo 'EFECTIVO | PAGO EN FORMA DE EFECTIVO
| CHEQUES | CHEQUE | PAGO EN FORMA DE CHEQUES
'DEPOSITO |DEPOSITO |DEFOSITO BANCARID
| TRANSFERENCIA | TRANSFERENCIA | TRANSFERENCIA BANCARIA

Figura 17.- Catalogo de tipos de pago.

Agregar nuevo tipo de pago. Para agregar un nuevo tipo de pago presione el
boton Nuevo y aparecera el siguiente Formulario para el registro (Figura 18).

(& Tipo de Pago fo] ® =
Tipo de Pago

Datés de Tipo de Pégo

Nombre: I ’

Cadigo: | ]

Descripcion:

Cuenta: | CaJA ']

[0 Aceptar ] [0 Qancelar]

Figura 18.- Agregar tipos de pago.

Escriba el Nombre, Cédigo, Descripcidn, y seleccione la Cuenta y por ultimo
presione el boton aceptar para guardar los cambios o Cancelar para salir sin

hacer nada.
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Editar tipos de pago. Para editar los tipos de pago seleccione el registro que
desea editar en la pantalla de Tipos de pago (Figura 17) y presione el botén

Ver/Editar, aparecera la siguiente el siguiente formulario (figura 19).

(& Tipo de Pago EE
Tipo de Pago

Datos de Tipo de Pago

Nombre: [EFECTIVO ]

Cédigo: [EFECTIVO |

Descripcidn: |PAGO EN FORMA DE EFECTIVO

Cuenta: [CaJA v

[@ _Editar ] {Qrgancelal l

Figura 19.- Editar Tipos de pago.

Modifique la el Nombre, Cédigo, Descripcidon o la Cuenta y presione el boton

Editar para efectuar los cambios o Cancelar para salir sin hacer nada.

Eliminar Tipos de pago. Para eliminar tipos de pago seleccione el registro que
desea eliminar en la pantalla Tipos de pago y luego aparecerd la siguiente

pantalla de confirmacion.

Catalogos
+Esté seguro(a) que eliminara éste registro?

s F-

Figura 20.- Confirmar Eliminacion de tipos de pago.

Presione el boton Si para eliminar o No en caso de cancelar la eliminacion.
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4. Descuentos.

El catdlogo de descuentos se usar para dar de alta los diferentes tipos de

descuentos que se aplicaran sobre el total de la venta.

El catalogo de descuentos se usar para dar de alta los diferentes tipos de

descuentos que se aplicaran sobre el total de la venta.

P

] ceoucoeo

DESCUENTO POR CADU... | 0,0000

L Descuento e
(+] = = : - = : Resultado
MNuevo Ver/Editar Eliminar Eag: - de 1) 20 Resultz P I:I 20 elementc

| Nombre Cédigo Descripcidn Porcentaje descuento Equivalencia descuento

Figura 21.- Pantalla principal de descuentos.

Agregar Descuento. Para agregar un nuevo descuento oprima el botén Nuevo,

enseguida aparecerd el siguiente formulario para el registro (Figura 22).
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H Dezcuento E]@

Descuento

Datos del descuento

Mambre:

Codigo:

Descripeion:

% descuento:

Eguivalencia

(& MNuevo | (@ Cancelar |

Figura 22.- Agregar nuevo descuento.

Escriba el Nombre, Codigo, Descripcion, % Descuento y presione el boton

Nuevo para guardar los cambios o Cancelar para salir sin hacer nada.

Eliminar descuento.- Para eliminar un descuento seleccione el registro que
desea eliminar y oprima el botdén Eliminar y aparecera la siguiente pantalla para

confirmar (Figura 23).

Catalogos
;Esta seguro{a) que eliminara éste registro?

s s

Figura 23.- Confirmar eliminar descuento.

Presione el botdn Si para proceder con la eliminacion o No en caso de cancelar.



5.- Empleados.

Este catalogo nos permite agregary eliminar empleados.

|g5 Empleados E@
Empleados
0 = - ) ) = ; e
Nuevo  Ver/Editar Eliminar Bag: del 20 Resulte P |—| 20 elementos aprox.
I Nombre Puesto Empresa departamento oficina
VICTOR HUGD JIMENEZ CONDE | VENDEDOR ... | TECVET |VENTAS .. |VENTAS

MARID MAURICIO ROMAN COE... | Secreteria . | TECVET |VENTAS . |VENTAS

Figura 24.- Pantalla principal de empleados.

Agregar Empleados. Para agregar un nuevo empleado oprima el boton Nuevo y

enseguida aparecera el siguiente formulario para los registros de los Empleados
(Figura 25).

mempleados -A
Empleados
Empleado | Comision
Persona: I [;&'Busca'
Empresa: | TECVET =

Departamento:

|
[
Nombre puesto: I
l
I

)
|
|
|

Oficina:

[@gceplar l [ © Salir ]

Figura 25.- Pantalla Agregar empleados.



Primero tendra que seleccionar la persona que se agregara como empleado
presionando en boton Buscar de la pestafia Empleado después aparecera la

siguiente pantalla para la busqueda

(Figura 26).
@ Busqueda de Personas v.3.0.76.3 = TEJW‘
Busqueda de personas.
Busqueda por nombre
mario ma Todos v
Resultados: Pagina 1 de 1
No. Nombre Cliente oficina
1 MARIO ALBERTO BURG... F 3
2 MARIO ANTONIO SOSA ... | P 3
13 MARIO LEVET HUERTA | P 3
4 MARIO ALBERTO MARTI F 3 TUXTLA GUTIERREZ
5

IS 4 | MARIO ALBERTO MARTI TUXTLA GUTIERREZ

TUXTLA GUTIERREZ

be

MARIO MAURICIO ROM. ..

o

Seleccionar ] [ Persona No encontrada

Oficina: 1

Figura 26.- Busquedade personas.

Escribe el nombre de la persona, luego presione la tecla Enter u oprima el botén Buscar,
después aparecerd una lista de coincidencias encontradas seleccione una y oprima el
botén Seleccionar. En caso de estar no estar la persona vaya al menu principal del
sistema HBInventario y busque la opcion para dar de alta personas, una vez que esta

dado de alta repita el paso anterior.

Después seleccione la Empresa, Escriba el Nombre del puesto, Departamento y la
Oficina y presione el boton Aceptar. El siguiente paso es agregar el porcentaje de

comisién que el empleado le sera asignado. Para ello seleccione la pestafia comision de
la pantalla Agregar Empleados (Figura 25). Y escriba el porcentaje de comision y

Presione el botdn aceptar para guardar los cambios.

Editar Empleados. Para editar un empleado seleccione el empleado a Modificar y

oprima el botén Ver/Editar y aparecerd la siguiente pantalla (Figura 27).
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FE empleados »

Empleados

Empleado WE

Persona: |V|CTOR HUGO JIMENEZ CONDE I -, Buscar _

Empresa: [TECVET v]
Nombre puesto: lVENDEDOR I
|
|

Departamento: lVENTAS
Oficina: [VENTAS

[@éceptar J [ @© Salir ]

Figura 27.- Editar Empleado.

Y podra Modificar la persona, la empresa a la cual pertenece, Nombre del puesto,
El departamento, la oficina y también podra modificar el porcentaje de comision.
Para poder guardar los cambios oprima el boton Aceptar de cada una de las
pestafias que se haya modifica o el botdbn de Salir para descartar las

Modificaciones.

Eliminar Empleado. Para poder eliminar un empleado, seleccione el empleado

al que se va a eliminar y aparcera una ventana para confirmar.

Catalogos
+Esta seguro(a) que eliminara éste registro?

2

Figura 28.- Eliminarempleado.

Presione el boton Si para hacer valida la eliminacién o el botdon No en caso de cancelar.
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6.- Clientes.

En este catalogo usted podra dar de alta y eliminar clientes.

[ Catélogo de Clientes
== ¥ Ttad
Nuevo  Eliminar de8 20 Resulte ~ = = Ll |—’ 160 elementos aprox.

i Cliente RFC Tipo de Cliente Direccién Codigo postal Colonia Localidad Estado
: VENTAMOSTRADO... DOCATFOT107HS NORMAL 28 A, SURY 14 PO.., 25000 TUXTLA GUTIERRE... TUXTLAGUTIERREZ CHIAPAS
lDIF CHIAPAS SDI770504BDA EMPRESARIAL PER... |LIBRAMIENTO NTE ... |29049 PASO LIMON TUXTLA GUTIERREZ | CHIAPAS
| VICTOR HUGO JIME... NORMAL 30475 VILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS
JOSE ANTONIO CHA... | DOCAZ701107HS NORMAL 284V, SURY 14 P0... | 30475 WILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS
EDGAR GONZALEZI... NORMAL 29000 TUXTLA GUTIERRE... |TUXTLAGUTIERREZ | CHIAPAS
HORACIO GONZALE... | FOGH580901Q35 NORMAL AV, CENTRAL NORT... | 30620 VILLA COMALTITLAN | VILLA COMALTITLAN | CHIAPAS
JESUS CRUZ CAMA... NORMAL 29000 TUXTLA GUTIERRE... |TUXTLAGUTIERREZ | CHIAPAS
LUIS GARCIA BEDW... | BEGL350828P10 NORMAL RANCHO FRACCION... | 30450 ARRIAGA CENTRO ARRIAGA CHIAPAS
COOPERATIVA GRA... | GAPS70611DNA EMPRESARIAL PER... |CARRETERA INTER... | 30400 SEGURD SOCIAL CINTALAPA DE FIGU... | CHIAPAS
MARTIN GOMEZ DO... | DOGMEI0116NZA NORMAL 24 4% SUR ENTRE ... | 30475 VILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS
CESAR AUGUSTO C... |DOCCE101176G1 NORMAL 14 4Y. NORTE OTE ... | 30475 VILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS
JOSE RAUL MARTIN... NORMAL 29380 CATAZA)A CATAZAA CHIAPAS
BUENAVENTURAG... |BGP870821R53 EMPRESARIAL PER... |AV.CENTRAL ORIEN... | 30475 WILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS
AMERICA MARTHA .. | PEHA420729620 NORMAL TASURY 34 0TE. N... | 30475 VILLAFLORES CENT... |VILLAFLORES CHIAPAS

GRUPO PECUARID ... |GPSE80713D54 EMPRESARIAL PER... |KM 335 CARRETER... |94540 SAN NICOLAS CORDOBA VERACRUZ
GUSTAVO ERNEST... |MOPGE31003454 NORMAL CERRADA DEL CIPR... | 29030 RESIDENCIAL CAMP... | TUXTLA GUTIERREZ | CHIAPAS
DARIO MARCELIND ... |UADE306218B7 NORMAL LVD. ANGEL ALBINO... | 29000 TUXTLA GUTIERRE... |TUXTLAGUTIERREZ | CHIAPAS
REYNALDO ROBER... NORMAL 30700 TAPACHULA CENTRO | TAPACHULA DE CO... | CHIAPAS
MARDEN ZEBADUA ... | CAZM350429RX7 NORMAL CARRETERA OCOZ.. | 29149 CIUDAD DE TUXTLA... |CIUDAD DE TUXTLA... | CHIAPAS
PABLO BARRADAS ... |LUBP4711134T5 NORMAL ALLENDE N?77 95700 SAN ANDRES TUXT... |SAN ANDRES TUXTLA | VERACRUZ

Figura 29.- Pantalla principal de clientes.

Agregar cliente. Para agregar un nuevo cliente oprima el botdon Nuevo
enseguida aparecera la siguiente pantalla (Figura 30).
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lg5 Alta clientes E@@

Tipo de Cliente: [EMPHESAHIAL PERSONA FISICA V]

Cliente: I |[;\J

Ficha Técnica

Nombre Empresa:
Razon Social:
RFC:

Pégina ‘Web:
Oficina Matriz :
Direccion :

Telefono :

[@ Aceptar ] [Q LCancelar l

Figura 30.- Alta de clientes.

Seccione el Tipo de cliente que desea agregar y (Normal, persona fisicas o
persona moral), enseguida presione el botdn Buscar que tiene la imagen de una
lupa. A continuacion aparecera la pantalla para busqueda de personas o
busqueda de empresas segun el tipo de cliente. Si la empresa o persona no se
encuentra, tendrd que registrarlo en el moédulo para dar de alta personas o

empresas.

4 Busqueda de Personas v.3.0.76.3 [E] O] ‘@

Busqueda de personas.

Busqueda por nombre

Resultados: Pagina 1 de 1
| No. Nombre Cliente oficina
| MAURICIO ROMAN VAZ... TUXTLA GUTIERREZ
12 |MARIO MAURICIO ROM... | F 3 | TUXTLA GUTIERREZ
[»7"_‘__”' eccionar J [Pelsona No encontrada J
Oficina: 1

Figura 31.- Busquedade personas.

88



& Busqueda personas w.3.0.76.0 E“ = @

Busqueda de Empresas

Busqueda por Mombre de Empreza:
ME - Buscar
Numero de Resultados: 3

I Mo. Giro Mombre Comercial de la Empresa

1 MERCAMTIL AGROPECUARIA DE CHI&PAS 5.4 DE CW
4 iFERHE GOMEZ Y COMPARILA 54 DE CV

3 NUTRIMENTOS VETERINARIOS EN NUEWD GRANJERO 34 DE C
< 1, J r

l Aceptar | l Salir

Se selecciona el cliente y se oprime el boton Aceptar que enseguida

aparecera la siguiente pantalla con los datos cargados de la persona o

empresa.
H Alta clientes
Tipo de Cliente: [EMPRESAHIAL PERSONA MORAL VJ
Cliente: |MERL‘.¢":,I»ITIL AGROPECUARIA DE CHIAPAS S.A DECY. | B

Ficha Técnica

Nombre Empresa: MERCANTIL AGROPECUARIA DE CHIAPAS S.A. DE C.V.
Razon Social: MERCANTIL AGROPECUARIA DE CHIAPAS S.A. DE C.V.
RFC: MAC850717H32

Péagina Web:

Oficina Matriz : MATRIZ

Direccion : CARRETERA PANAMERICANA No 158

Telefono : 6141672 6141678

[0 Aceptar l IQ Cancelar ]

Figura 32.-Ficha técnica de personas.

Por Ultimo presionamos el botdn Aceptar para guardar los cambios o Cancelar
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para salir sin hacer nada.

7. Asignar zonas aempleados.

lga Empleados y zonas E
Asignacion de zonas a empleados
ﬂgo yev/:gitar glir;\av Pag: {20 Resulte 2l ‘—I E F 20 elementos aprox ]
Empleado Zona Descripcion Estatus
Vo o ezt oo o e
VICTOR HUGO JIMENEZ CONDE ISTMO | ZONA ISTMO ACTIVO
MARIO MAURICIO ROMAN COELLO | MOSTRADOR :MDSTHADDH ACTIVO

Figura 33.- Asignacion de zonas a empleados.

Agregar nueva zona a empleados. Para asignar nuevas zonas a
empleados oprima el boton Nuevo enseguida aparecera la siguiente pantalla

para el registro (Figura 34).

~

H Asinar Zonas a Empleados @

QQ Asigacion de Zonas a Empleados

Empleado: |[VICTOR HUGO JIMENEZ CONDE v

Nombre: | |

Descripcion: | |

Figura 34.- Nuevazona a empleados.

Seleccione el Empleado, escriba el Nombre de la zona y una Descripcién de la
zona. Por ultimo presione el botdn Aceptar para guardar los cambios.
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Editar Zonas a empleado. Para modificar una zona ya registrada primero
tiene que seleccionar el registro y oprimir el boton Ver/Editar y aparecera la

siguiente pantalla (Figura 35).

-

r[ﬂ Asinar Zonas a Empleados
f{Q Asigacion de Zonas a Empleados

Empleado: |MARID MAURICIO ROMAN COELLD v
Nombre: [MOSTRADOR |

Descripcidn: |MOSTR’ADOF€ |

(@ tceptar | @ Cancela |

Figura 35.- Editar zonas a empleados.

Puede modificar el empleado, EI nombre de la zona o la Descripcion y para

guardar los cambios presione el botén Aceptar o Cancelar para salir sin hacer

nada.

Eliminar una zona a empleados. Para eliminar una zona a empleados
seleccione el registro y enseguida oprima el botén Eliminar y aparecera la

siguiente pantalla de confirmacion (Figura 36).

Catalogos
;Esta seguro(a) que eliminara éste registro?

o ~

Figura 36. Confirmar eliminacion de zonas a empleados.

Presione el boton Si para eliminar o para cancelar el boton No.
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8. Régimen Fiscal.

g Catalogo de Regimen Fiscal ol o=
Catalogo de Regimen Fiscal
e ] — s
Muevo Wer/Editar Eliminar Pag: - ey 20 Resulte 8- ‘—I 0 elementos aprox.
| Regimen Fiscal Cédigo Descripcidn
| Actividades Comerciales Act. Comer. Actividades Comerciales
Adquisicion de Bienes Adqui. Bienes Adquisicion de Bienes
| Arrendamiento de Bienes Inmuebles Arend. Bienes Inmue. lAnendamienlo de Bienes Inmuebles
[: Pequefio Contribuyente REPECO Pequefia Contribuyente

Figura 37. Catalogo de régimen Fiscal.

Agregar nuevo régimen fiscal. Para agregar nuevo régimen fiscal oprima el

botén Nuevo y aparecera un formulario para el registro de los datos.

e
Regimen Fiscal

Datos del Regimen Fiscal

Nombre: l I

Cddigo: [ ]
Descripcion:

|©_Aceptar | @ Cancelar |

Figura 38.- Agregar nuevorégimen fiscal.
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En donde tendra que escribir el Nombre, Codigo y la Descripcion y oprimir el
boton Aceptar para crearlo o Cancelar para salir sin hacer nada.

Descripcion del menu Inventarios.

1.- indice de precio.

Los indices de precio son los diferentes tipos de precio que podra el producto
tener configurado para la venta.

g Indices de Precios [ & =
ﬂgn yu/:;itav _E_Iir;mr Pag: del 20Resulte ~ g ] ?Ue :I‘;t:::;zzaplox T Filtar
| Indice de Precio Cédigo Descripcin Potcentaie de Ganancia Estatus
| PRECIO LISTA PLISTA | PRECIO LISTA DEL PRODUCTO ‘ 24,0000 |ACTIVO
PRECIO MINIMO | PMIN PRECIO MINIMO DE VENTA 16,0000 ACTIVO
PRECIO ESPECIAL P.ESPECIAL PRECIO ESPECIAL &4 PRODUCTOS 7.0000 ACTIVO

Figura 39. Catdlogo de indices de precio.

Al dar clic sobre la opcion “Nuevo” nos llevara a la siguiente ventana en la cual
podremos dar de alta un nuevo indice de Precio:
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lag Indice Precio o @ =]
indice Precio

Datos del Indice Precio

Nombre: l |

Cadigo: I |

Descripcion:

% de Ganancia:

[Q_Mg1 [Q Cancelar ]

Figura 40.- Nuevo indice de Precio

En donde tendrd que escribir el Nombre, Cdédigo, la Descripcion y el porcentaje
de ganancia y al oprimir el boton Aceptar para crearlo o Cancelar para salir sin

hacer nada.
Al dar clic sobre la opcion “Ver/Editar”, nos llevara a la siguiente ventana:

(g Indice Precio __:_1_‘|‘ E‘ B8
indice Precio

Datos del Indice Precio

Nombre: [PRECIO LISTA |

Cédigo: [PLISTA |

Descripcion: [PRECIO LISTA DEL PRODUCTO

% de Ganancia: |24.0000

&4 Aceptar & Cancelar




Figura 41.- Ver/Editar
En esta ventana observamos uno de los indices ya registrados en el sistema,

agqui podemos modificar cualquiera de los campos que nosotros deseamos ya

sea Nombre, Codigo, Descripcion y Porcentaje de Ganancia al hacer clic sobre

Aceptar para llevar a cabo los cambios o en el Cancelar para salir sin hacer

ninguna modificacion.

Al seleccionar una de las categorias, oprimimos sobre la opcion Eliminar,

podemos borrar de la base de datos del sistema la categoria deseada.

Descripcion del Menu Ventas

1.- Folios.

Al seleccionar la opcion Folios en el menu de ventas nos llevara a la siguiente

pantalla:

P- Administracicn de Folios

Administracion de Folios

Nuﬁe\ro Ver_:gitar Elilmmr Fag: de2 20Resuka g =5 o L] |—| 40 elemenlus-aprux.
Empleado Fulio Iniacial Fuolio Final Serie Fecha Estatus
MANUEL GARCIA LOPEZ 3151 ECLTE 13/06/2013
MAMUEL GARCIA LOPEZ 335 3400 13 13/06/2013  ACTMWOD
FRAMCISCO GUERRA CRUZ J2m 3250 13 13/08/2013  ACTMWOD
MARTIN GONSALEZ CASTROD 3251 3300 13 13/06/2013 ACTMO
MARTIN GONSALEZ CASTRO 3401 3450 T¥13 13/06/213  ACTMWOD
ULISES ROJAND FLORES 3433 3433 WST 18/06/2013  ACTMWOD
ULISES ROJAND FLORES 3435 3435 WET 18/06/2013  ACTMWOD
ULISES ROJAND FLORES 3607 3607 WET 28/07/213  ACTMWOD
ULISES ROJAND FLORES 4100 4160 W5T 29/07/2013 ACTMO
AMGELA GOMEZ PALALCIO 3451 3475 13 20/06/2013  ACTMWOD
AMGELA GOMEZ PALALCIO 1 50 V13 20/068/213  ACTMWOD
FRANCISCO GUERRA CRUZ 3476 3500 T¥13 21/06/20013  ACTVOD
AMGELA GOMEZ PALALCIO 33 3350 13 24/06/213  ACTMWOD
ULISES ROJAND FLORES 3857 3860 FACT 25/06/2013 ACTMO
MARTIN GONSALEZ CASTRO 151 200 T¥13 26/06/2013  ACTMWOD
AMGELS GOMEZ PALALIO 1 1000 b 27062013 ACTMWOD
FRANCISCO GUERRA CRUZ m 150 T¥13 28/06/213  ACTMOD
MAMUEL GARCIA LOPEZ 2m 280 13 28/08/213  ACTMWOD
MAMUEL GARCIA LOPEZ Im 3780 13 01/07/2013 ACTMO
MARTIN GONSALEZ CASTRO 3062 3062 13 03/07/2013  ACTMWOD

Figura 53.- Administracion de Folios
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Como podemos observar en la Figura 45, esto nos sirve para llevar el control de

los empleados sobre los folios que se les han entregado.

Al dar clic sobre la opcion Nuevo, nos llevara a la siguiente pantalla:

Folio Empleados

Asignar Folio a Empleados

Asignar Folio a epleadeos

Empleado: [ v]

Serie: [ vJ

Del Numero: I:I Al Numero: l:
[W AceptarJ [@ Cancelar]

Figura 54.- Nuevo Folio de Empleados.

Para poder asignar un nuevo Folio a un empleado debemos seleccionar el

nombre del empleado, después el tipo de serie del cual se le va a hacer

entrega y por ultimo llenar los campos en blanco Del

Numero - Al NiUmero, una vez realizado esto damos clic en Aceptar para crear
el registro o bien damos clic en Cancelar y con esto saldremos de esta pantalla

sin realizar ningn cambio.

Al seleccionar un registro y dar clic sobre la opcion “Ver/Editar”, nos llevara a la

siguiente ventana:
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Folio Empleados

Asignar Folio a Empleados

Asignar Folio a epleados

Empleado: |VICTOR HUGO JIMENEZ CONDE v

Serie: |CMVT_B v

Del Numero: Al Numero:
[@ Aceptar] [@ CancelarJ

Figura 55.- Ver/Editar un Folio a un Empleado.

En esta ventana observamos uno de los indices ya registrados en el sistema,

agui podemos modificar cualquiera de los campos que nosotros deseamos ya
sea el Nombre del Empleado, el tipo de Serie o bien ya se los NUmeros de
Folio al hacer clic sobre Aceptar para llevar a cabo los cambios o en el

Cancelar para salir sin hacer ninguna modificacion.

Al seleccionar una de las categorias que tenemos registradas en sistema,
oprimimos sobre la opcién Eliminar, con esto podemos borrar de la base de

datos del sistema la categoria deseada.
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Transferencias

Cundo iniciamos el modulo de transferencias nos mostrara la siguiente pantalla

e

st ] -
Nuevo Cancelar Imprimir Vale Pag: - ded 20 Resulte

Transferencias

ACJ 160 elementos aprox.

o] & (s

| No Fecha de Transferencia Descripcién Almacen Solicitante
E 8/6/20 4076 SCO

2 20672013 V4073 MANUEL LOPEZ

3 2082013 V4074 MARTIN

4 205872013 TRASPASO PEND NP-3293 V-4075 MARTIN

6 /672013 V4078 JUAN MANUEL NAREZ [FRANCISCO

7 /672013 V4073 | MANUEL LoPEZ

8 /672013 V4080 [FRANCISCO

9 /672013 V-4081 [MaRTIN

10 /672013 V4082 [FRANCISCO

1 /672013 V4084 [marTIN

12 /672013 V4085 | MANUEL LoPEZ

13 /672013 V4086 |FRANCISCO

14 /672013 TRASPASO PEND NP-3406 V-4087 MARTIN

15 20/6/2013 V-4030 0CTAVIO TOLEDO TOLEDO MARTIN

16 /672013 V4088 ROSA GPE MARTINEZ CRUZ MANUEL LOPEZ

17 /672013 V4092 MARTIN

18 /672013 V-4093 PATRICIA CASTELLANOS ESTRADA [FRaNCISCO

19 20/6/2013 V4094 ) o MARTIN

2 /672013 TRASPASO PEND NP-3427 V-4095 MARTIN

21 20672013 V-4096 MANUEL LOPEZ

Figura 3. Transferencias

Como podemos observar en la “Figura 3” nos muestra un listado de las

transferencias realizadas hasta el momento, si deseamos hacer la busqueda de un

cliente debemos de escribir sus datos en el campo en blanco para realizar la

basqueda, pero si lo que deseamos es hacer una nueva transferencia lo que

debemos hacer es dar clic en la opcién Nuevo lo cual nos llevara a la siguiente

pantalla.
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o =1 =8|

Transferencia

Almacen = ~
lici [~Selecc|ona una opcién-— = Descripcion:

(+) = - 2
: de0 iy -
Nuevo Ver/Editar Eliminar Pag: de0 20 Resultz iz \—J 0 elementos aprox.

Nombre Cantidad Almacen Origen Laboratorio Lote

Figura 4. NuevaTransferencia

Como podemos observar en la “Figura 4”, para poder crear hacer el registro de un
cliente en la transferencia damos en la opcién nuevo, damos clic lo que nos llevara

a la siguiente pantalla “Figura 5”.
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Modulo de Inventario:

Al dar clic sobre el médulo de inventario nos aparecera la siguiente pantalla:

- Compras | Ii Inventario Proveedores » | _| Reportes ~ Cerrar
= P & P

TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

[Iniciar }

Figura 3. Médulo de Inventario

En ella encontramos las siguientes pestafias tales como Compras, Inventario,

Proveedores y Reportes.
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Compras:

Dando clic sobre la pestafia “Compras”, nos llevara a la siguiente pantalla:

=i Compras | I Inventario | gz Proveedores ~ | __| Reportes ~ © Cerrar
= Compras

@

Nuevo Ver Compra ¢ bag; JeTs 20 Results = | bl l; 20 elementos aprox.
No. Remision Proveedor RFC Proveedor Sublotal va Tota Fecha Compra

ZE DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 291.80 4569 338.49 31/0172013
2 DIF CHIAPAS SDIT70504BDA1 169.00 27.04 | 196.04 31/01/2013
56 DIF CHIAPAS SDIT705048DA1 841000 134560 |s755.60 01/02/2013
7 JOSE ANTONIO CHANONADO... |BATMES10185W4 3526.00 564.00 |4089.00 02/02/2013
8 DIF CHIAPAS SDI7705048DAT 4500.00 72000 5220.00 02/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 |s22.00 06/02/2013
B GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 |s22.00 06/02/2013
3 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... |ASDFASDFASDFA 45000 7200 52200 06/02/2013
6 GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 |s22.00 06/02/2013
B GRUPO PECUARIO SAN ANTO... | ASDFASDFASDFA 45000 7200 [s22.00 06/02/2013
» DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 1350.00 21600 | 1566.00 07/02/2013
30 DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 102000 16320 118320 07/02/2013
2 DIF CHIAPAS SDIT70504BDA1 102000 16320 [118320 07/02/2013
[30 DIF CHIAPAS SDIT705048DA1 1020.00 163.20 [1183:20 07/02/2013
&7 DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 11200 1752 12892 07/02/2013

Figura 4. Pantalla Compras

Esta pantalla muestra todas compras realizadas, los datos del proveedor, asi
como los montos asignados y la fecha que se realiz6 la compra. En la parte
superior de esta lista de especificaciones encontraremos diferentes opciones, que

a continuacién se le explicara con mas detalle.
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|gg Buscar Proveedor Bl |t

Buscar Proveedor

(=]

~

Pag: del 20 Result: ~ B2l l:l m:’ﬂ'
Proveedor RFC Direccion Teléfono
BB remver e0oo a0 wetsmmve v PiSEODELOSFRALES
I NOVARTIS SALUD ANIMA. . | NSAS70129021 | PEDRO MORENO
LAPISA SADECY LAP770307GTA  |CARRETERA LA PIEDAD -.. |013525261300 ... (|
ANGLO CORF S A DECV. |ACO330525C12 | AV.MEXICO 015264881
LABORATORIOS CALIER ... | 0000000000000 PASEQS DEL VALLE 3337774343
LABORATORIOS SANFER .. | LSA 840101000 |BLVD. ADOLFO LOPEZM... |54815400
SYVA LABORATORIOS SA.. | 0000000000000 | AVDALLACAZADA 10 PAR. . 01442221602
CEVA SALUD ANIMAL 5A ... | C5A540420551 RIC BALSAS 52 777 3621800 ...
ANIMAL INDUSTRY 0000000000000 | N/A |
AGROMEX IMPORTACION... |AIMOS0417K50W | BASILIO GUTIERREZ 31 3647 3009
SYNTEX 0000000000000 | KM. 3.4 CARRETERAEST... [52(271)71674
QUIMICOS MEXICANOS D... |QMS500202R58 | 2A AV. SUR PONIENTE (361) 61 33344
MERIAL MEXICO SADECV |MMES707311V5 | AV. DE LAS FUENTESHGS!... |01442136200
REVETMEX REV 851106DT1 | PROL. CALZADA DE LA VI... |55-82-52-50
HILL'S 0000000000000  |CONCEPCION BEISTEGUI | 55-56805752
PROPECA LAGOS SADECV | PLASB0112T24 ELVD OROZCO Y JIMENEZ | 7427554
& Aceptar & Cancelar

Nuevo

Al dar clic sobre la pestafia de Nuevo

nos llevara a la siguiente pantalla:

| Compras l =& éj
Compras
Datos de la Compra
.t_" Buscar Proveedor (F1)
No. Remision:
Proveedor: RFC:
Moneda: |PESOS MEXICANOS -
Direccidn: Teléfono: Fecha de Compra:  lunes ,28de octubre de 2013 -
., Buscar Producto (F2) | 3 Eliminar | & Actualizar Costos % Imprimir + MNueva Compra =] Ver Lotes (F3)
Céadigo Producto Lote g‘c‘iﬁ?:ldad Fecha de Caducidad Cantidad g?ﬂg igitaxio Impuesto Enljtan ttaria Subtotal
: L R waiEs -]
Subtotal: 0.0
Iva: 0.0
Total: 0.0

Figura 5. Pantalla Nuevo

Una vez en esta pantalla ingresamos el nimero de ticket o remision de la compra

en el

campo en blanco que se encuentra del

lado superior

derecho.
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Seleccionamos el tipo de moneda que se utilizo para liquidar la factura e

ingresamos la fecha de la compra.

Del lado superior izquierdo encontramos la pestafa con el nombre de “Buscar

Proveedor”, dando un clic sobre esta nos llevara a la siguiente pantalla:

' b |

|gg Buscar Proveedor o

— Resultados: Tipo Proveedor:
rog | ae0 20 el - ] —| ) e S -

Proveedor RFC Direccion Teléfona

LQ Aceptar ] [Q Cancelar ]

En esta pantalla seleccionamos al proveedor que deseamos utilizar como
referencia, una vez realizado nos regresara a la pantalla anterior. Ahora podemos

comenzar con el llenado de los campos en blanco.

_
M e . - ol e

Compras

Datos de la Compra I

A Buscar Froveedor (F1)

MNo. Remision: 4563
Proveedor- INTERVET MEXICO SA DECV RFC: IMEEB50329RH2

Moneda: | PESOS MEXICANOS - I

Direccidn: AV PASEQ DE LOS FRAILES Teléfono: Fechade Compra: unes ,28de octubre de2073 ~

-, Buscar Producto (F2) 3 Eliminar | Z Actualizar Costos Imprimir == Nueva Compra | =[ Ver Lotes (F3)

Cédigo Producto Lote égliffcidad Fecha de Caducidad Cartidad gﬁﬁg Lo, Impuesto ED\.?: ttaro Subtotal
e | 014144 BOBACT8 (3VIAS) 50ML  NIRERE] 30/11/2015 IVA(16%) [+]
Subtotal- 00
Iva: 00
Total: 0.0

Figura 6. Pantalla con los Datos del Proveedor
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Se puede modificar la fecha de caducidad dando doble clic sobre esta; una vez
terminado el llenado de los campos lo Unico que debemos hacer es dar clic en
aceptar y nos llevara de regreso a la pantalla principal donde queda guardado el

registro del ticket.

& Modulo de Inventario

(=@ e=
@® Cerrar

+J Compras | Il 1 - ~ | C] Rep -
4 Compras ' Inventario

Sl Pagifl | & aer 20Resue - B @] Bivetoe i
No, Remision Proveeder RFC Proveedor Subtotal va Total Fecha Compra
1 ‘ DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 | 1480.00 |236.80 1716.80 | 05/03/2013
(2 | DIF cHIAPAS | sDI770504BDA |1259.00 1201 44 |1460.44 | 050372013
[Fa | DIF cHIAPAS | sDI770504BDA1 | 1960.00 |313.60 |2273.60 | 05/03/2013
[l « DIF CHIAPAS SDI770504BDA1 274000 [438.40 3178.40 06/03/2013

Figura 7. Pantalla Principal

Inventario

Para comenzar a utilizar este apartado damos clic sobre la pestafa “Inventario”.

= Compras I’ Inventario | gz Proveedores ~ :l Reportes ~

Figura 8. Menu Principal



Una vez seleccionada nos aparecera la siguiente ventana.

rrrrr

Inventario por Aimacen
Seleccione un Almacen para ver el Inventario existente
Ver In?:ntanc Pag: g D Resuftz 3 B[ | mm?pmx
Amacen Cédigo Descripcién Sucursal | Categoria de Amacen
T - == S
i APARTADOS Y PEDIDOS APARTADO APARTADOS Y PEDIDOS ALMACEN VENDEDORES
MATRIZ 1 MATRIZ ALMACEN VENDEDORES
ARNULFO 2 ARNULFO ALMACEN VENDEDORES
MARTIN 3 MARTIN ALMACEN VENDEDORES
FRANCISCO 4 FRANCISCO ALMACEN VENDEDORES
MARTIN2 5 MARTIN2 ALMACEN VENDEDORES

Figura 9. Pantalla Principal Inventario

En el inventario encontraremos el stock actual de los productos. Para poder
observarlos debemos seleccionar el campo deseado y dar clic en ver inventario.

(€ >
Ver Inventario

[ 3
Figura 10. Pestaiia para Ver Inventario

Y esto nos llevara a la siguiente ventana que nos informara sobre cada uno de los
productos que hay en este almacén.
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i@ Detalle de Almacen - MATRIZ SR

Detalle de Almacen - MATRIZ

Detalle del inventario Existente en el Aimacen
Filtrar:

Ver por Lotes Pag: 2 2 D 20 elementos aprox. [TODOS v
Producto Codigo  Descripcion Costo Stock Minimo Stock Actual Alerta Caducidad (Dias)
| ACEITE DE INMERSION FCO 4ONZ... |USA119 | ACEITE DE INMERSION FCO 40NZ... |34.00 50 58 30

ACETONIL 10 X100 GR ACE ACETONIL 10 X100 GR 32.00 50 50 130

(] ~ceron 1oxi0Gr |ace | AcETONIL 10X100GR

Figura 11. Pantalla de Detalles del Almacén

En esta ventana podemos observar los productos que se encuentran en
determinado almacén, también observamos que los campos se encuentran en
distintos colores, esto se debe a que los campos que se hallan en rojo se han
agotado, los que aparecen en amatrillo estan por agotarse y aquellos que aparecen
en blanco son loa cuales que auln tienen suficientes en almacén para su
distribucion.

En esta ventana también encontramos lo que es:

Ver por Lotes

Figura 12. Ver por Lotes

En ella podemos observar la fecha de caducidad de cada producto, asi como la
cantidad de productos en existencia que todavia quedan disponibles y cuales son
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los mas préximos a dar salida.

&= Inventario por Lotes de Producto - ACETONIL 10 X100 GR = | & [ = '
Inventario por Lotes de Producto - ACETONIL 10 X100 GR
Detalle del Inventario Existente en el Almacen
[+ S 2 oy % - z Filtrar:
ot Pag: del 20 Resulte i) 20siemertos sprox. (Topos 7]
Producto Lote Stock Actual Fecha de Caducidad
B AceToniL 10 x100GR |4 20 20/03/2013
ACETONIL 10 X100 GR 2 10 27/03/2013
ACETONIL 10 X100 GR 3 20 30/03/2013
Bl 1 otes Caducados Lotes por Caducar
—

Figura 13. Pantalla de Inventario por Lotes de Productos

Proveedores

En esta seccion encontraremos a los proveedores, ya sea persona fisica o moral.
Para poder iniciar debemos dar clic en la pestafia “Proveedores”,

& Proveedores ~ 5| Reportes ~

4% Proveedor Persona Fisica

iy Proveedor Persona Moral

Figura 14. Menu Proveedores

Proveedor Persona Fisica

Dando clic sobre “Proveedor Persona Fisica” nos llevara a la siguiente ventana:
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& Proveedor Persona Fisica ‘?“Fﬂz\

Buscar Proveedor Persona Fisica

© = : Resul
Nuevo Ver/Editar Pag: del 20 Result: ~ Pem ;‘ 20 elementos aprox.
Proveedor RFC Direccion Teléfono

JOSE ANTONIO CHANON... | BATMB310185W4 2A AV. SUR'Y 1A PONIEN. . :01 96521344
VICTOR HUGO JIMENEZ ... \ BATM8910185W9 \

Figura 15. Pantalla Principal Proveedor Persona Fisica.

En ella encontramos a este tipo de proveedores, para hacer el registro de un

nuevo proveedor.

3

Nuevo
Nos vamos a la opcion y esto nos llevara a la siguiente ventana:
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Ty v Y
e S L=
Proveedor

Resumen | Datos Personales [Dol.‘eilio y Teléfonos I

IFE®
Nombre: Clave de Elector*:

Apellido Paterno: Numere de Emision*:

Numero Vertical (OCR}*:

Apellido Materno:
Registrar Direccion

Fecha de Nacimiento*: 23/11/2009

Sexo*: [

Entidad de Nacimiento:[

CURP*:

Escolaridad:

Estade Civil:

RFC:

-

Oficina :1. Usuario :47

Figura 16. Pantalla uno de Registro de Datos del Proveedor

En esta ventana hacemos el registro del proveedor, es necesario llenar cada
uno de los campos en blanco, asi como los de la pestafia “Domicilio y

Teléfonos” para tener un registro exitoso, al dar clic sobre esta pestafia nos

aparecera la siguiente imagen:
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@ Proveedor =] = =]
Proveedor
|R | Datos P | Domicilio y Teléfonos 1
Calle:
No. Exterior: No. Interior:
Referencia:
Estado: [Chiapas v ]
J Municipio: [ vJ
Ciudad/Localidad: [ |
l J Col./Asentamiento: [ |
Tiempo habitado: 0 ] [ v]
Tipo Domicilio: @ Propia ) Rentada () Otros
Comeo Electrénico:
Teléfono 1 Teléfono 2
Nimero: Ndmero:
Tipo Teléfono: v Tipo Teléfono:
Oficina :1. Usuario :47

Figura 17. Pantalla dos de Registro de Datos del Proveedor

Una vez llenado todos los campos podemos dar clic sobre la pestaia

‘Resumen”y se vera de la siguiente manera:

‘ Proveedor

(=l ® (=]

Proveedor

Resumen | Datos F

] Domicilio y Teléfonos ] |

Nombre

Teléfono 1

Fecha de Nacimiento

Municipio :
Ciudad :
Colonia :
IFE :
CURP :
RFC :

: 0196521344

Teléfono 2:
Cormreo Blectrénico :

: 22f02/2013 12:00:00 a.m.

: JOSE ANTONIO CHANONA DOMINGUEZ

Direccion :

Estado :

2A AV.SURY 1A PONIENTE N?75
Chiapas

Villaflores

Villaflores

Villaflores Centro

| Aceptar_| [ Cancelar_|

Oficina:1. Usuario :47

Figura 18. Pantalla tres Registro de Datos del Proveedor
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Proveedor Persona Moral

Dando clic sobre “Proveedor Persona Moral”, podemos dar registro o modificar al

proveedor deseado:

@ Proveedor Persona Moral [o]le | =]
Buscar Proveedor Persona Moral
© = -
Nuevo  Ver/Editar Pa‘ﬁ del 20 Resulte ~ Pl ] 20 elementos aprox

| Proveedor RFC Direccion Teléfono

[ oiF cHiapas i SDI770504BDA ‘ LIBRAMIENTO NTE SALO... |01(367) 84204

GRUPO PECUARIO SAN A... | GPS680713D5A TKM 335CARRETERA FED... | 0127161313

Figura 19. Pantalla Principal de Proveedor Persona Moral

Es el mismo procedimiento que en “Proveedor Persona Fisica”.
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Reportes

En esta seccion encontraremos el stock completo. Tiene distintas opciones de

uso a continuacion se le explicara cada una de ellas:

] Reportes ~

Reporte de Inventarios

—] Reporte de Compras

@ Reporte Productos por Caducar
& Reporte Productos por Agotarse
© Reporte Productos Agotados

Figura 20. Menu Reportes

Reportes deInventarios.

En esta seccion encontraremos todos los reportes de los distintos Almacenes,

al dar clic sobre esta pestafia nos arrojara la siguiente ventana:
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& Reporte de Inventarios | o || =@ || X4 |

Reporte de Inventarios

Reporte de Inventarios por Almacenes

‘Almacenes

Deseleccionar Todos
MATRIZ _
MARTIN ‘

FRANCISCO

RICARDO
MANIIEL |OPEZ ad

3
% JNERENE

HEINIGER ta
HILL =
HUATA i
MSD

MSD SALUD ANIMAL b

ALBIPEN LA 80 ML

APLICADOR CORDERAS CHRONO-GEST L4
APLICADOR CRESTAR

APLICADOR MANUAL

APLICADOR P/BOOSTIN b

Productos Caducados Productos no Caducados

(@ _ceptar | [ Cancelar

Figura 21. Reporte de Inventarios
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Tiene la opcién de seleccionar un reporte o varios a la vez, supongamos que

seleccionamos “Matriz”, Damos clic en Aceptar y hos mostrara lo siguiente:

;
e e —— =
PR Y E

@0 MATRZ | finforme principal, |

Empresa: TECNOLOGIAVETERINARIASADECY ~ RFC: TVES90414IR9

' Direccion:
CALLE 1A ORIENTE SUR No. 520 C.P. 29050 |
Colonia: Municipio: Estado:
Teran Tuxtla Gutiérrez Chiapas |

Pagina Web: Teléfono:

m

,s”\!l*;!‘

Reporte de Inventarios

Almacen: MATRIZ
Proveedor: MSD SALUD ANIMAL

Producto L Caducidad Exist. Costo Precio Venta | Precio Costo

ALBIPEN LA 80 ML L 03/11/2016 36 191.82 400.00 6,905.52
APLICADCR CORDERAS 1 NOAPLICA 4 0.00 0.01 0.00
CHRONO-GEST

APLICADCR CRESTAR 1 NOAPLICA 6 0.00 829.00 0.00
APLICADOR MANUAL 1 NOAPLICA 10 0.00 0.01 0.00
APLICADOCR P/BOOSTIN 1 NOAPLICA 38 0.00 0.01 0.00
AVIGUARD POLVO 25 GRS 2000 DS | 1372 3011172013 2 569.00 569.00 1,138.00
AVIGUARD POLVO 62.55000 DS 1386 30/05/2014 1 1,426.00 2,500.00 1,426.00
BACTERINA MIXTA PORCINASO ML [ 1 01/04/2014 24 57.14 57.14 1,371.36 ~

< 1 | »

Figura 26. Reporte de Productos por Caducar

Para obtener los reportes tanto de “Compras, Productos por Agotarse,

Productos por caducar”.

Se obtienen de la misma manera desplegando cualquiera de las opciones:

:| Reportes ~

II' Reporte de Inventarios
Reporte de Compras
Reporte Productos por Caducar

Reporte Productos por Agotarse

2x@L

Reporte Productos Agotados
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Inventario Almacén

Al iniciar el modulo de Inventario Almacén nos llevara a la siguiente pantalla

lag VerInventario por Aimacen

[=lle ][]
Inventario por Aimacen
Seleccione un Almacen para ver el Inventario existente
> 5 Resultados:
Ver Inventario (F2) Bag: dEL; 20 Resultz = ol I:] 20 elemertos aprox.

Amacen Cadigo Descripcion Sucursal Categoria de Amacen
MATRIZ | ALMOO1 |MATRIZ | ALMACEN GENERAL
MARTIN 3 MARTIN ALMACEN VENDEDORES
FRANCISCO 4 FRANCISCO ALMACEN VENDEDORES
RICARDO 2 RICARDO TECVET ALMACEN VENDEDORES
MANUEL LOPEZ MANUEL LOPEZ ALMACEN MANUELLOPEZ | TECVET ALMACEN VENDEDORES
VAN IVAN ALMACEN IVAN TECVET ALMACEN VENDEDORES

Figura 3. Inventario por Almacén.

Como podemos observar en la “Figura 3” nos muestra los diferentes almacenes

gue se tienen registrados en el sistema una, para poder iniciar con el inventario
del almacén deseado, damos clic en la opcion Ver Inventario F2, lo que nos
llevara ala “Figura 4”
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[ Detalle de Almacen - MATRIZ
Detalle de Almacen - MATRIZ

Detalle del Inventario Existente en el Almacen

: Resultadk Filtrar:
Ver por Lotes (F2) Bag: de8: 20 Result: ~ [[{ -y iad 160 elementos apro TODOS
Producto Codigo  Descripcion Stock Minimo Stock Actual Alerta Caducidad (Dias)

B AusieEn LA B ML |ALBIP.. | ALBIPEN LA 80 ML

APLICADOR MANUAL

|19.64
0.01 |
569.00 |12 | 180

BACTERINA DOBLE 50 ML ACTERINA DOBLE 50 ML 001 (400 180
|BACTERINA MIXTA PORCINA SO ML | TERINA MIXTA PORCINASO ML |57.14 40 7 [180
|BACTERINA TRIPLE CES 250 ML CTERINATRIPLECES 250 ML | 115,84 |40 241 [180
|BACTERINATRIPLECES50ML  |BACT .. |BACTERINATRIPLECES50ML | 4167 |40 195 180
BANDVET POMADA |BANDVET POMADA 9520 |20 |47 180
BATESTAN PLUS 100 ML |BATE.. | BATESTAN PLUS 100 ML 4534 |20 383 [180
|BETASONE FA2 L 069706 |BETASONE FA2 ML [87.00 ) 19 180
|BOBACT-8 (2 VIAS) 250 ML |014125 |BOBACT 8 (8 VIAS) 250 ML [1a262 |40 [194 [120 \
BOBACT-8 (8 VIAS) 50 ML 014144 [BOBACT-8 (8 VIAS) 50 ML 000 |40 |67 180 ]
[BOOSTIN 1D5. {B00S... |BOOSTIN1D5. |7045 a0 [36 [180 |
{BOVILIS ONCE PMH 5Q 10DS |BOVI .. | BOVILIS ONCE PMH SQ 10DS |165.00 |40 s 180 |
[BOVILISONCEPMHSG50DS  |BOVO... |BOVILISONCEPMHSG50DS | 665.00 ® 5 180 \

[I| Productos Agotados | Productos por Agotarse

Como podemos observar nos muestra

Figura 4. Inventario del Almacén Matriz

los productos disponibles que se

encuentran en el almacén y los detalles de cada uno de estos, observamos

también que algunos registros se encuentran de color Rojo y Amarillo, esto es

para que podamos identificar cuales estdn agotados (Rojo) y cuales estan por

agotarse (Amarillo). Si deseamos ver lo lotes de un producto en especifico

debemos de seleccionar el registro deseado y dar clic en la opcién Ver por Lotes

(F2) lo que nos llevara a la sig

uiente pantalla
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(& Inventario por Lotes de Producto - BANDVET POMADA

Inventario por Lotes de Producto - BANDVET POMADA

(===

Detalie del Inventario Existente en el Aimacen

P : > > - | Resultad Filtrar:

: Refrescar Pde @ Pag. ¢ de3 20Resulte & =pf JQJ;”,‘ 60 elementos aprox. [TODOS
Producto Lote Stock Actual Fecha de Caducidad

[ sanover Pomaoa 1 47 01/05/2012

Lotes Caducados | | Lotes por Caducar
[ = pol

Figura 5. Inventario de un Producto en Especifico.
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Modédulo de ventas remisiones.

lag Tipo de venta ]_8_8___|

Seleccionar tipo de venta

TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Qv |
"hEGGVGL

Tipo Venta: [PEDIDO ']

‘ &9 Aceptar ‘ @ Cancelar

Figura 3.- Pantalla para seleccionarTipo de Venta.

Como podemos observar en la “Figura 3” del modulo de ventas, en esta pantalla
debemos de seleccionar si deseamos realizar un Pedido o si se desea hacer una
Venta desde el Mostrador, una vez seleccionada damos clic en Aceptar lo que

nos llevara a la siguiente pantalla.
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Venta Pedido.

la Ventas i

PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: | | Foio: | Tipo de Venta: | | No. Cliente: “{ Buscar F1 ® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: - Fecha: 02/10/2013 [~ Cliente: _indique No. del Cliente-
Almacen: | - RF.C: -RFC-
Correo:  Correo-
Zona: | ~

Dii ion:  -Direccién-
Empleado: -Empleado-
Agregar productos
Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit. % Descuento Importe Unit. Import. Sin VA Import. Con IVA
| [ gusearr2) 0 =l I I I I | (e Awoser)
Productos de la venta
Cantidad U.Medida Cadigo Descripcion va Precio %Des Descuento Importe U Importe IVA Import. Total

Motivo D: [ | Totales
Tipo Moneda: | PESOS MEXICANOS v Descuento:
Evienills: | =) Tasi: [ ot SubTotat Doscuentc
Metodo de Pago Banco Referencia =
Descuento %: :l @ Ver Detalle Iva: 0.00

SubTotal: Total:

[:‘..lmpnmifl ’@&cemar] ‘Q(_?ancelat]

& HBAImacen - Listo

Figura 4.- Pantalla para elaborar un Pedido.

En esta seccién del programa debemos de llenar cada uno de los campos que se
nos solicitan para ello debemos de comenzar con el nimero de Serie seguido del
Folio y para finalizar el Tipo de Venta que se requiere, una vez realizado esto
damos clic en la tecla enter, lo que nos mostrara los Datos de la Venta, como

podemos observar en la “Figura 5”
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(& Ventas [o|[&@][=
< PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV
Serie: [tv13 | Folio: [3328 | Tipo de Venta: [crepImo | No. Cliente: | | 4 Buscar F1 '® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: 1133328 Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente: .
Almacen: [MATRIZ - BERE
Correo: -
Zona: [MOSTRADOR -] e
Di
Empleado:  ANGELA GOMEZ PALACIO
Agregar productos
Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit %Descuento  Importe Unit.Import. Sin VA Import. Con IVA
| Il | (5 Buscar2 HI I I[ I ] [ Acreger |
Productos de la venta
| Cantidad  UMedida Cédigo  Descripcion a  Precio  %Des Descuento ImporteU Importe  IVA Import. Total
Motivo [ ] L
Tipo Moneda: |PESOS MEXICANOS v Descuento:
Estatus pedido: [ ) TASA: SubTotal Descuento:
| Metodo de Pago Banco Referencia |
B 0T = = escuento®s I (@ vepese o
subTota Total:
[.:lmpmni ] [QAoepaar ] [Qomeiar]

& HBAImacen - Listo

Figura 5.- Datos de la Venta

Lo siguiente que debemos hacer es ingresar el namero del cliente o podemos
hacerlo de dos formas dando clic sobre la opcion Buscar F1 o bien presionando la
tecla F1, lo cual nos llevara a la siguiente pantalla:

[ Buscar cliente [ ]

¢ Buscar cliente

&

Pag: de 27 20 Result: ~ % B 49—] :’ mﬁz; 3prox.

| D Cliente Comeo RFC Direccién Codigo postal Colonia Localidad Estado &
B oo ROV AV OR A PRI S UCEOUNE T GRS

4 ANGLO CORP S.A. DECLV. | Ac0930525C12 |

[5 | AGROPECUARIA DON MUNDO ... |OEGARCIA@PR... | ADMO40526DP4 | AVENIDA JUAR... | 30640 CENTRO [HuXTLA | Chiapas

B GEORGELINA ARELLANO JAIMES | AEJG5504233E1 |AV.DRMANUE.. |29960 CENTRO |PALENQUE | Chiapas

7 ASOCIACION GANADERA LOCA... |NE AGL321116MUA |CENTRAL SUR ... |30400 CENTRO [CINTALAPA | Criapas

's ASOCIACION GANADERA LOCA... |NE AGLOT1130264 |DRMANUELV... |29960 LAESPERANZA |PALENQUE  |Chiapas

: ASOCIACION GANADERALOCA... |NE AGL510504021 |CARRETERAA ... |30700 |TAPACHULA  |CHIAPAS =

10 |LABODEGAAGROPECUARIAD.. BAC391206TC2 |CALLE 30 DEJ... |30500 CENTRO [ ToNALA |Chiapas

1 | BIENES COMUNALES COMUNID... | NE |Bcceans1ans  |CENTRAL SUR ... |30540 CENTRO [PuIAPAN | Chiapas

12 |COOPERATIVADE CONSUMO A... | AGUS_MONTER.. | CAABS0821KDE | AV.HIDALGO 15 | 29960 CENTRO \PALENGUE | Chiapas

113 | YOLANDA CAMACHO ALVAREZ CAAY410912C40 | 3A PONIENTE ... |29140 CENTRO |0COZOCOAUTLA |CHIAPAS

14 |BERNABE CHAMPO FUENTES |CAFB720611B31 | TACALLE SUR .. | 30450 CENTRO | ARRIAGA | Chiapas

15 |JOSECASTILLEJOS SOSA |CASJ751214M4A | Tera AVENIDA ... |30450 CENTRO | ARRIAGA Chiapas

116 |ANACERON CUERVO |CECAB30620PCA |28 CALLE PTE ... | 30560 CENTRO |MAPASTEPEC | Chiapas =

117 | FABIOLACERDA GARCIA |CEGF761202106 | 1ASUR ORIENT... | 30400 CENTRO CINTALAPA |Chiapas

18 |COMERCIALIZADORA FARMAC... |NE |CFS0006211R3 |2 NORTE ORIE... | 29050 TERAN TUXTLAGUTIE... |CHIAPAS

19 |CORPORATIVO MICEG SADECV | comorativomiceq... |CMI§1219HZ9 | AVENIDA FRAN... |30560 CENTRO |MAPASTEPEC | Chiapas v

Q Aceptar Q Cancelar
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Figura 6.- Buscar Cliente.

Como podemos observar en “Figura 6”, nos muestra una lista con todos los

clientes que se tengan registrados en €l sistema, una vez que hayamos
seleccionado al cliente damos clic en la opcion Aceptar lo que nos llevara de

nuevo a la pantalla principal como podemos observar en la “Figura 7”

PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: [tv13 | Folio: [3328 Tipo de Venta: [CREDITO v | No. Cliente: | X Buscar Ft ® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: 1133328 Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente:  ASOCIACION GANADERA LOCAL GENERAL DE TAPACHULAAC
Almacen: [MATRIZ - RF.C: AGL510504Q21
Correo: NE
Zona: [MOSTRADOR =

Direccién: CARRETERA A PUERTO MADERO KM 1.5 CP: 30700, TAPACHULA, CHIAPAS

Empleado: ANGELA GOMEZ PALACIO
Agregar productos

Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit % Descuento _Importe Unit Import. Sin VA Import. Con IVA
i | [ BuscarF2 S i I i I | (4 Agregar |
Productos de la venta
Cantidad  UMedida Cédigo  Descripcién a  Precio %Des  Descuento  ImporteU  Importe  IVA Import. Total

Totales

Motivo = - "
l ‘ Tipo Moneda: | PESOS MEXICANOS v Descuento:
Estatus podoc; | z) TASA: _ Consutar | SubTotal Descuento:
Metodo de Pago Banco Referencia DiRG D = De(alleﬁ N 0.00
subTotal: Tota: o

B ([Ot=) [Oe==

ik

& HBAImacen - Listo

Figura 7. Ingresar Pedido

Como podemos observar en la “Figura 7”7 los datos del cliente ya han sido
ingresados, ahora procederemos a seleccionar el producto o los productos que

desea nuestro cliente para ello damos clic en la opcién Buscar F2 lo cual nos

llevard a la siguiente pantalla
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aad Buscar productos
Pag: de 22 20 Result: ~ < k]l 2‘40 elementos aprox.
CODIGO PRODUCTO U.MEDIDA PRECIO LISTA cosTo PRECIO pcec DESCUENTO  IMPUNIT TIVA va 7
M | ALBIPEN LA 80 ML Precio Bonfficacion | ]
.| ALBIPEN LA 80 ML |PIEZA Precio Minimo 2000000  [219.0000  |0.0000 |0.00 |219.0000 0 [&]
|ALBIPEN LA 80 ML =2 Precio Lista [2190000 [3000000 |10.00. 3000 270.0000 01 5l
...| APLICADOR CORDERAS CHRO... |PIEZA |Precio Bonificacion | 0.0000 00000 |0.0000 |0.00 oo o CEH
APLIC .| APLICADOR CORDERAS CHRO... | PIEZA Precio Minimo 00100 [0.0000 00000 [0.00 {0.0000 0 B |
| APLICADOR CORDERAS CHRO... |PIEZA |Precio Lista [0.0100 [100000  [0.0000 000 [10.0000 016 i
|APLICADORP/BOOSTIN | PIEZA |Precio Bonificacion | 0.0000 |0.0000 |0.0000 [0.00 |0.0000 0 A |
|APLIC... | APLICADOR P/BOOSTIN [piEzA | Precio Minimo 00100 | 0.0000 |0.0000 [0.00 |0.0000 o B
APLIC... | APLICADOR P/BOOSTIN [PiEzA | Precio Lista [00100 |0.0000 |0.0000 [0.00 |0.0000 0 ]
| APLICADOR CRESTAR |PiEZA Precio Borificacion | 0.0000 |0.0000 |0.0000 0.00 |0.0000 0 B |
IC... | APLICADOR CRESTAR PIEZA Precio Minimo 1000000 [1230000  |15.00..[1845 11045500 015 @ (M
|APLIC... | APLICADOR CRESTAR PIEZA |Precio Lista [1045500  |2091000  |0.0000 [0.00 |209.1000 0 ]
APLIC... | APLICADOR MANUAL PIEZA Precio Bonfficacion | 0.0000 |0.0000 |0.0000 [0.00 |0.0000 0 ]
APLIC... | APLICADOR MANUAL |piEZA Precio Minimo 196400  [196400  |0.0000 0.0 19,6400 0 B
APLIC... | APLICADOR MANUAL [PiEZA Precio Lista 196400  [300000  |0.0000 |0.00 |30.0000 0 [&]
L “ N11513 | RACTERINA MIXTA PORCINA 50| PIE7A |Precin Ronficacion |0 oo [ nonn [n.0000 (000 [0 0000 o ﬁ" =
|

[@ Aceptar ] [0 Cancelar ]

Figura 8. Buscar Producto

Como podemos observar en la “Figura 8” nos muestra una lista con los diferentes
productos registrados en el sistema, en el cual debemos de seleccionar uno, una
vez localizado el producto deseado damos clic en Aceptar lo que nos llevara de

regreso a la pantalla principal como podemos observar en la siguiente “Figura 9.

[ Ventas

PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: [tv13 | Fotio: 3328 Tipo de Venta: [CREDITO +| No. Cliente: ., Buscar F1 ® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente:
Almacen: | - RFC:
Correo:
Zona: [ ,] =
e
Empleado:

Agregar productos

Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit. % Descuento Importe Unit. Import. Sin IVA Import. Con IVA
APLICADOF| [APLICADOR CREST| [ guscarF2 | [0 3 2300 | [o0.00 I I il | (3 Agregar |
Productos de la venta
1 Cantidad UMedida Cédigo Descripcion va Precio %Des Descuento  Importe U  Importe  IVA Import. Total

Motivo [ | o

s Tipo Moneda: [PESOS MEXICANOS _ + Descuento: [ 0.00]
Estatus pecido:_[Peddo z) TAsa: Subotal Descuento: 246,00

| Metodo de Pago Banco Referencia X
[ & Imprimic ] [ @ Aceptar ] [@Qanoelar ]

& HBAImacen - Listo
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Figura 9. Producto Seleccionado

Como podemos observar en la “Figura 9” el producto que seleccionamos ya fue

ingresado pero poder ser agregado a la lista de los elementos pedidos debemos
agregar la Cantidad que se desea de este producto, el Descuento que se desea

asignar y el Importe Unitario, una vez ingresado estos datos damos clic en

Agregar, como podemos observar en la “Figura 10”

PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: [tv13 | Folio: [3328 Tipo de Venta: [CREDITO | No. Cliente: | 4 Buscar i1 ® Productos especiales 3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: 3328 Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente:  ASOCIACION GANADERA LOCAL GENERAL DE TAPACHULAAC
Almacen: [MATRIZ bl RFC: AGL510504021
Correo:  NE
Zona: |MOSTRADOR - 5 5
Di - CARRETERA A PUERTO MADERO KM 15 CP: 30700, TAPACHULA, CHIAPAS
Empleado: ANGELA GOMEZ PALACIO
Agregar productos
Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit % Descuento Importe Unit Import Sin VA Import. Con IVA
Il | [ puscarr2 : Il Il Il | [ Adreger |

Productos de la venta

Cantidad  UMedida Cédigo  Descripcién a  Precio %Des  Descuento  ImporteU  Importe  IVA Import. Total

| APLICADOR... 'APLICADOR CRESTAR

Totales

Motivo
l ‘ Tipo Moneda: |PESOS MEXICANOS ~ Descuento: 0.00;
Bkl | s TASA: _ Consutar | SubTotal Descuento: 246.00
Vetodo de Pago Banco Referencia Descuento%: [0 | (@ VerDetale Wva: 36.90)

(B | [ @ acepter | [© Concelr ]7

@ HBAImacen - Listo

Figura 10. Producto Agregado

Si deseamos buscar un producto en especifico debemos dar clic en la opcién

Productos Especiales F3, lo que nos llevara a la “Figura 11”
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Busqueda productos especiales

[l‘ Productos Especiales _XEW

Cédigo producto: I:I —, Buscar F2

ID: -ID- Precio: -Precio- Almacen: MATRIZ
Cédigo: -Codigo-
Descripcion: -Descripcién-
Lotes
Resultados:
1 A -
Pag: de 0 20 Resultados 2l e Sl s
Producto Lote Stock Actual Fecha de Caducidad
Productos fisicos
Resultados:
Pag: de0 20 Resultados ~ ol

0 elementos aprox.

| id Nombre Cadigo Descripcion Precio de Compra Almacen Precio Indiy

< | T | »

© Cancelar

& Listo

Figura 11. Busqueda de Productos Especiales

Lo que nos permite hacer esta seccion del programa es que podemos buscar un
producto en especffico, en el cual se mostraran los diferentes lotes que existen de
este, el stock que tiene en cada uno de ellos y la fecha de caducidad que tienen
para poder hacer la busqueda de estos productos debemos dar clic en la opcién
Buscar F2 o presionamos la tecla F2 lo que nos llevara a la siguiente pantalla:
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@

|
¥
¥ Buscar productos

Reat it 2k

Pag: de 22 20 Resulte ~ % Bl 440 elemertos aprox.

! CODIGO PRODUCTO UMEDIDA PRECIO LISTA COSTO PRECIO e DESCUENTO  IMPUNIT T.IVA e =

BB ALerp.. | ALBipEN LABO ML Precio Borificacion [
ALBIP... |ALBIPEN LA 80 ML PIEZA Precio Minimo 2000000 |219.0000 219.0000 0 &)
ALBIP... | ALBIPEN LA 80 ML PIEZA Precio Lista 2190000  |3000000 30,00 270.0000 01 T m
APLIC ... | APLICADOR CORDERAS CHRO... |PIEZA Precio Bonificacion 0.0000 0.0000 0.00 0.0000 0 ]
APLIC ... | APLICADOR CORDERAS CHRO... |PIEZA Precio Miimo 0.0100 0.0000 0.00 0.0000 0 L
APLIC ... | APLICADOR CORDERAS CHRO... |PIEZA [ Precio Lista 0.0100 10.0000 o000 10,0000 o6 13
APLIC... | APLICADOR P/BOOSTIN PIEZA Precio Bonificacion 0.0000 0.0000 0.00 0.0000 0 &)
APLIC... | APLICADOR P/BOOSTIN PIEZA Precio Minimo 0.0100 0.0000 0.00 0.0000 0 =
APLIC... | APLICADOR P/BOOSTIN PIEZA [Precio Lista 0.0100 0.0000 0.00 0.0000 0 H
APLIC... | APLICADOR CRESTAR PIEZA Precio Borificacion 0.0000 0.0000 ‘ 0.00 0.0000 0 @]
APLIC... | APLICADOR CRESTAR PIEZA Precio Minimo 1000000  |1230000  |15.00.. |1845 1045500 0.15 T @ L
APLIC... | APLICADOR CRESTAR PIEZA Precio Lista 1045500 (209000  |0.0000 |0.00 209.1000 0 ]
APLIC... | APLICADOR MANUAL PIEZA Precio Barsicadion 0.0000 0.0000 00000 [0.00 0.0000 0 H
APLIC... | APLICADOR MANUAL PIEZA | Precio Minimo 196400 196400  |0.0000 |0.00 19.6400 To [l
APLIC... | APLICADOR MANUAL PIEZA Precio Lista 19.6400 300000 |0.0000 |0.00 30,0000 0 ]

= 011512 | RACTERINA MIXTA PORCINA 50| PIF7A Pracic Resdicacion 00000 00000 [nonno [non 00000 0 J HT T

LQ Aceptar } LQ Cancelar ]

Figura 12. Buscar Productos

Como observamos en la “Figura 12” nos muestra una lista con los diferentes
productos registrados en €l sistema, una vez localizado el producto deseado
damos clic en Aceptar, como podemos observar en la siguiente captura de

pantalla:
g Productos Especiales =]
Busqueda productos especiales
Cédigo producto: [:] —, Buscar F2
1D: 5 Precio: 30.00 Almacen: MATRIZ v
Caodigo: APLICADOR MANUAL
Descripcion: APLICADOR MANUAL
Lotes
(1 - | ]
Pag: de 25 20 Resultados < B 2l I 500 el aprox.
| Producto Lote Stock Actual  Fecha de Caducidad
| APLICADOR MANUAL |1 l 186 ‘ 03/05/2013 |
[: APLICADOR MANUAL 5 296 08/09/2013
Productos fisicos
A + Bl 3
Pag: .~ de0 20 Resultados 2l 0 el s
Id Nombre Cadigo Descripcion Precio de Compra Almacen Precio Indiy
< L »
@ Listo




Una vez seleccionado el producto, elegimos de que lote queremos agregar a la
venta para hacer ello debemos dar clic derecho sobre el registro deseado lo que

nos mostrara el siguiente menud de opciones

Ver productos

Agregar a la venta

Figura 14. Menu de Opciones

Si seleccionamos la opcion Ver Productos nos mostrara la siguiente “Figura 15”

| Productos Especiales [s=]
Busqueda productos especiales
. Cédigo producto: [: —, Buscar F2
ID: 5 Precio: 30.00 Almacen: MATRIZ
Cédigo: APLICADOR MANUAL
Descripcion: APLICADOR MANUAL
Lotes
- Resultados:
i v ]
Par de25 20 Resultados % =pf & I 500 elementos aprox.
Producto Lote Stock Actual Fecha de Caducidad
APLICADOR MANUAL [1 |186 |03/05/2013 '
[ APLICADOR MANUAL 5 296 08/09/2013
Productos fisicos
. Resultados:
- 1L 3 v =
Pag: . de38 20 Resultados > B 2 | ] 760 ele S
“ id Nombre Codigo Descripcion Precio de Compra Almacen Precio lr;
[ 66952 APLICADOR MA_.. APLICADORMA . APLICADORMA . 1964 MATRIZ SIN ‘E
166953 |APLICADOR MA... |APLICADOR MA... |APLICADOR MA... |19.64 ;MATRIZ ESIN ASIG‘*
11 66954 APLICADOR MA... |APLICADOR MA... APLICADORMA.. 19.64 EMATRIZ 5SIN5§I§
| 66969 APLICADOR MA... |APLICADOR MA... APLICADORMA... 19.64 |MATRIZ ESII!&SA@
{66970 APLICADOR MA_.. |APLICADOR MA... APLICADOR MA. .. \ 19.64 EMATRIZ ;SIN ASIG
166971 APLICADOR MA_.. |APLICADOR MA... APLICADORMA... | 1964 ;'MATRIZ ESIN ASIG
i‘ ocomnTTNY ADM IFSCATWT RSN ANV IFSSARWT AR CARM ISSATWNTY AAA TN ca :..l'rl'\l-' I"\lll A
< 1 »
@ Listo

Figura 15. Ver Productos
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Como podemos observar en la “Figura 15” nos muestra la lista del producto
seleccionado, si deseamos agregar el producto “Figura 14”, damos clic sobre la

opcion Agregar a la Venta, lo que nos llevara ala “Figura 16”.

& Ventas S

PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: [tv13 | Folio: [3328 Tipo de Venta: [cREDITO v | No. Cliente: | <4 Buscar F1 ® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: 3328 Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente:  ASOCIACION GANADERA LOCAL GENERAL DE TAPACHULAAC
Almacen: [MATRIZ - RF.C: AGL510504Q21
- i ) Correo: NE
ona: | MOSTRADOR = - s
D - CARRETERA A PUERTO MADERO KM 15 CP: 30700, TAPACHULA, CHIAPAS
Empleado: ANGELA GOMEZ PALACIO
Agregar productos
Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit. % Descuento Importe Unit Import. Sin VA Import. Con IVA
[APLICADOF| [APLICADOR MANU/, (4, uscarF2 | [0 2] [0.00 | [o.00 I i I | (4 Agregar |
Productos de la venta
Cantidad UMedida Cédigo  Descripcion a  Precio %Des  Descuento ImporteU  Importe  IVA Import. Total
2 |PIEZA | APLICADOR... | APLICADOR CRESTAR 12300 0.00 | 0.00 123.00 246.00 3690 28290
Moo Descuent: | | e o A =
Tipo Moneda: | PESOS MEXICANOS v Descuento: .
Estatus pedido: | Un Pedidio Mutiples Facturas ~ N oty ] SubTotiDescuento: | 24600
Metodo de Pago Banco Referencia (Shommt ] i =
Descuento %: D @ Ver Detalle va: 36.90|

&, mprimir & Aceptar @® Cancelar

@ HBAImacen - Listo

Figura 16. Producto Especial Agregado

Una vez agregado el producto deseado lo que debemos hacer es repetir los pasos
anteriormente explicados como seleccionar la cantidad, indicar si este producto

cuenta con algun descuento y agregar el importe unitario y dar clic sobre la opcién
agregar como podemos observar en la “Figura 177, en la cual todos los campos ya

han sido ingresados y se agregado a la lista del pedido
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PEDIDO - TECNOLOGIA VETERINARIA SA DE CV

Serie: [v13 | Foio: [3328 Tipo de Venta: [CREDITO | No. Cliente: |4 Buscar F1 '® Productos especiales F3 @ Eliminar
Datos de la venta Datos del cliente
Folio: 3328 Fecha: 04/10/2013 [~ Cliente: ASOCIACION GANADERA LOCAL GENERAL DE TAPACHULAAC
Almacen: [MATRIZ =5 RF.C: AGL510504Q21
Correo: NE
Zona: [MOSTRADOR v] e
D :  CARRETERA A PUERTO MADERO KM 1.5 CP: 30700, TAPACHULA, CHIAPAS
Empleado: ANGELA GOMEZ PALACIO
Agregar productos
Cédigo Descripcién Cantidad Precio Unit. % Descuento Importe Unit. Import. Sin VA Import. Con IVA
| | [ puscar2 Sl Il Il | I | (3 Areger |
Productos de la venta
Cantidad U.Medida Cédigo Descripcion lva  Precio %Des  Descuento  ImporteU  Importe  IVA Import. Total
2 |PIEZA | APLICADOR... | APLICADOR CRESTAR €3] 123.00|0.00 000 123.00 246.00{36.90 28290

.| APLICADOR MANUAL | 99 4600 0.00

Motivo Descuento: | ] Totales
: 7 Tipo Moneda: | PESOS MEXICANOS v Descuento: 0.00
Setatue pedia IU“ d — '] TASA: |0.00 4, Consultar SubTotal Descuento: 292.00
| Metodo de Pago Banco Referencia

Descuento %: |0 @ Ver Detalle Iva: 36.90|
SubTotal: 292.00 Total: 328.90|

arore | (Qbme

& HBAImacen - Listo

Figura 17. Producto Especial Agregado a la Lista del Pedido.

Una vez que hayamos agregado todos los productos deseados al pedido damos
clic en la opcién Aceptar, para que la venta pueda ser registrada, cuando damos

clic sobre esta opcion el sistema nos mostrara el siguiente cuadro de dialogo

Cemar -
Ventas =
Registro Guardado

.

Figura 18. Registro Guardado.

Damos clic en la opcion Aceptar para terminar con la venta.
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CAPITULO V:
5. PROPUESTAS Y ALTERNATIVAS DE
SOLUCION:

Se propuso al Dr. Ulises Rojano Flores, duefio de TecVet y ComerVet, analizar la
parte de las empresas para el desarrollo del sistema de informacion, al igual que
argumentar las fortalezas, de tener la informacién automatizada en un software
desarrollado a la l6gica del negocio y/o a la medida, ya que es ahi donde se ve

reflejado tiempo, dinero y eficiencia que es de alta necesidad para las empresas.

Las alternativas de solucibn como bien se mencionan a lo largo del documento,
son las flexibilidades y desarrollar un sistema de informacion y lo amigable e

interactivo que son con los usuarios finales:

e Pantallas sencillas.

e Facil acceso.

e Busquedas descriptivas.
e Reportes definidos.

e Formularios interactivos y entendibles.

La solucién es migrar de la manera primitiva que trabajan estas empresas, a la
forma sistematizada que este provee, con una serie de posibilidades, ya que en un
futuro se pretende que los vendedores que viajan a ruta, tengan la posibilidad de
realizar sus pedidos y efectuar sus notas en un futuro mediante dispositivos
moviles. Ya que por la tecnologia en la cual estard desarrollado el sistema, se
adaptara para futuras y mencionadas necesidades que se requieran al ampliar el

sistema de informacion.
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5.2 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES:

En el analisis de requisitos y levantamiento de requerimientos que se realizd en
tecvet y comervet a los usuarios y miembros de la empresa, fue tomado en cuenta
para las necesidades y procesos administrativos; esto para poder mejorarlos y

automatizarlos en el sistema de informacion.

Como sugerencia se realizaron otros procesos, como lo que son alertas, mensajes

y consultas flexibles. Por ejemplo.

e Semaforo de caducidades.

e Alerta de caducidades.

e Productos especiales.

e Ajuste de inventario.

e Lista de precios para un solo producto.
e Indice de precio y ganancia.

e Porcentaje de ganancia por producto.
e Productos caducados y no caducados.
e Sistema Multi-Empresa.

e Administraciéon de folios y series.

e Clientes compartidos.

Esto nos refleja otras posibilidades para el crecimiento del sistema de informacién
como también el sistema administrativo que las empresas manejan, al igual para

futuras mejoras y crecimiento del software.
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PRUEBAS FUNCIONALES. (SISTEMA EN OPERACION).
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El sistema se desarrollo con el IDE Visual Studio 2008, base de datos Microsoft
SqlServer 2008 y el lenguaje C#, por lo tanto, su funcionamiento depende de que
se ejecute sobre un sistema operativo Windows, siendo Windows 7 el SO
preferido. Con un servidor con procesador Intel Core 2 duo (como minimo), 2

Gigas de Ram, 500 gigas de disco duro.
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5.4 ANEXOS:

5.4.1 TRABAJOHABITUAL (SIN UN SISTEMA DE INFORMACION)

La forma de trabajar en TecVet y ComerVet en un pasado se convertia, pesada y
en una larga espera de tiempo, ya que se Uutlizaban tarjetas de almacén y
formatos impresos para representar tanto entradas como las salidas de los

productos, como se muestra en las imagenes.

TRRET

Por tal motivo el suministro de productos y generacion de reportes se complicaba
cuando la gerencia requeria cierta informacion para analizar, también cuando
nuestros proveedores tenian que cerrar la semana o el mes para realizar pedidos

nuevamente; la informacion no se entregaba en tiempo y forma.
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5.4.2 TRABAJOACTUAL (CON UN SISTEMA DE INFORMACION)

Laboralmente en la actualidad los empleados han cambiado su forma de trabajar y

de realizar sus actividades, ya que se consulta la informacién de manera rapida y
efectiva. Ya no se ocupan formatos impresos y con datos redundantes, ya que con
mucha frecuencia se daba esto al momento de su llenado. El sistema de
informacion cuanta con diversos reportes y formatos especificos, para lo que se
desee imprimir o simplemente visualizar en pantalla, una parte importante es que

todo se realiza en una sola captura para después hacer uso de dicha informacion

en diversas representaciones.
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